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·视野创创
“梦创课堂”青年实战专业人才训练营

以英才培养模式孵化优秀人才

学员展开讨论。

“梦创课堂”青年实战专业人才电商运营实训营，举办了开班仪式。 本版受访者供图

10月26日和11月10日的培训
课程形式是线上国际创业能力提升
课程。虽然是模拟课程，但它同样真
实而激烈。同学们通过经历企业经
营的实践和反思，从而学习与锻炼企
业家思维和经营意识、商业敏锐度和
客户导向性，进而提升战略规划及团
队协作能力。

第一天团队组建的过程颇受欢
迎。每支创业团队的分工采用竞聘
机制，除了轮流担任的“企业总经
理”、生产经理、销售经理、财务经理、
营销经理都需要通过自我介绍竞聘
方式，经由“总经理”选聘。往近处
想，分工合作能够激发大家的团队意
识、合作意识。要做好一件事，往往
不能只凭单打独斗，加上社会分工愈
加细化，因此同学们要学会依靠合作
共同完成。朝远处看，在“大众创业
万众创新”的大环境下，这样的感知

和实训也有助于同学们知道未来创
业一家公司时，团队需要设置许多分
工以及如何设置。

在国际创业导师陈伟看来，国际
创业能力提升课程让“纸上谈兵”的
创业理论变身“接地气”的模拟创业
实战，对于在校大学生了解真实的商
业环境，更好地创业具有重要的指导
作用。因此，他侧重理论和实践相结
合地设置课程，有助于日后从客户出
发做好创业。模拟课程中，他欣喜地
看到每位同学都在积极寻找自我认
定的最佳企业经营决策，全身心投入
其中。不可避免地，同学们也因经验
不足、盲目猜测市场等原因导致一些
问题的发生。“这就提醒同学要做到
全面调研、谨慎而为。不过，创业本
就是面对未知和挑战的历程，这也是
国际创业能力提升课程的魅力和价
值所在。”

为响应国家“一带一路”倡议，贯彻国家“互联网+”战略、双创战略，通过培养5G时代下的全球跨境电商贸易、全球文化融合与物媒体
传播等领域实战专业人才，以上海为中心、长三角一体化为辐射半径、面向全国青年，积极开展培训活动，培养创新思维青年人才，提高青
年创业就业实战能力。近日，由上海市青年创业就业基金会、上海市青年创业就业促进会和“中国网+”共同主办的“梦创课堂”青年实战专
业人才实训营举办了开班仪式。

聚焦为青年创客、高校青年学生的创新、创业和创意行动提供平台支撑，以青年英才培养模式孵化优秀人才，提供大学生创新创业的
实践、教育培训等达成战略合作。三方发挥自身优势，面对高校青年大学生，精心组织优质资源，创新策划活动形式，打造实训实践课程。
据了解，一期班课程，为期5周，每次课程时间为周末1天，历时持续一个多月，旨在提升大学生的创业能力。课后布置实战学习任务，既让
学生有时间消化课堂知识，又使学生将理论实践结合，转为实践操作，充分激发青年大学生学以致用和创造力融合。 青年报记者 周琳琳

“梦创课堂”精心设
置的课程，果然强烈地
激发了同学们的创业
兴趣和热情。在整体
课程中“第5季度最终
商战实训课”后，主讲
老师回忆道，许多同学
围着他咨询电商、区块
链和物流的关系，团队
计划书的创意等具体
问题。“看得出来，大
家都深入自主地思考
过了。”

此外，这段时间以来，参与课程
同学的群聊直到晚上11点还非常热
闹。原来11月16日，大家学习了产
品海报、短视频策划培训这样的配套
课程，并参与到课程中的“学员转发
朋友圈点赞PK”。“这种直观宣传的方
式，可以让同学们把创意、思想和想
表达的信息传达出去，看看有多少人
会对此认可并点赞。”热闹的群聊里，
同学们不时询问视频画面尺寸、海报
像素、照片排版等专业问题。从中足
以看出这种形式“很对胃口”，起到了
引发“理论之上的实践操作”的感知。

以此为基础，此后 11 月 16 日
和11月23日的课程形式则转为实
训课。“中国网+”全球贸易服务平台
首席战略官宋健平表示，平台积极
响应国家“产教融合”政策，依托自
身电商系统平台、供应链支撑、宣传
推广工具、展厅物媒体验等实训环
境为基础，编制了完整的理论及实
战体系来支撑。体系从实战实训出
发，将课程分为市场调研、项目策
划、战术方法策略、产品工具使用、
运营推广等5个部分建立实训体系，
以电商运营真实宣传推广和营销PK
赛结果为检验手段，让同学们实实
在在地体验一把，真切感受如何使
用电商产品来进行销售、
策划、包装、市场、宣传等
等一系列的操作。

为了让同学们“听得
懂”，合作团队决定侧重故
事性和启发性，并且加入
国际创业课程和经典电
商案例分析，比如如何抓
住机遇选择融媒体电商
创业项目案例分析；互联
网行业案例，着重讲创业
法则，包括创业案例、创
业方向选择、商业模型搭
建等；创业实施案例则包
括方法、策略、战术等；各
类平台案例，包括国内各
大平台产品属性、产品设
计使用对象及优劣势、运
营策略、成功路径/失败
原因等；深度分析各类

互联网营销方法则包括各类相关
企业市场/销售成功案例，分析经验
教 训 、得 失 等 。
通 过 深 入
浅出地讲解
案例企业的
发展故事和
创 意 形 成 ，
在场的同学
们明显感受
到课堂的趣
味 和 新 意 ，
这些故事对
自己颇有启
发。

线上课程助力创业理论“接地气”

经典电商案例与实战销售PK赛加深体验

产品海报短视频成为必备新元素

组织方与参与同学间形成正向温暖循环

同学们奋斗的状态和优良的品

质，如同一个真正的创业者在努力地

做好一件事、经营好一家公司，让组

织方团队很感动。“此次活动是带着

使命感、带着情怀的。这些所见所得

其实是帮助我们认识到中国的年轻

人，以及他们所代表的未来，也带给

我们更大的激情。”组织团队用心付

出激发了同学们的热情，进而反过来

感染了团队，一种正向、温暖的循环

就这样形成了。

谈及培训目的，相关负责人表示

大环境背景很重要。伴随5G技术、

区块链、人工智能、互联网的普及，电

商这种应用形式既可以成为他们未

来成长、走上社会，甚至创业的一种

能力。同时，相关人才的需求度较

大，富有朝气、活力和创思，以及对该

领域富有热情的大学生正是主力储

备力量。“梦创课堂”的设置，将为更

多青年创客、高校青年学生的创新、

创业和创意行动提供搭建舞台，让创

业不再“纸上谈兵”，更好的激发青年

人学以致用的创造力和进取心。


