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“如果不再保本保收益，我
以后还要不要买银行理财产
品？”听说要打破刚性兑付了，银
行理财产品的“忠实粉丝”北京
白领潘女士有些焦虑。

潘女士的疑问，应该代表了
不少投资者的心声。今年上半
年，我国银行业理财市场累计发
行理财产品11.92万只，累计募
集资金83.44 万亿元。银行理
财产品如此受欢迎，很多投资者
看中的就是“稳赚不赔”，即使一
些理财产品收益率不能达到预
期，银行也会自己垫钱补足。

确实，对投资者来说，打破

刚兑意味着以后购买银行理财
产品将不再旱涝保收，固定收益
将变成浮动收益，有可能拿到比
较高的收益，也有可能拿到比较
低的收益，甚至有可能会亏损。

但其实也不用过于担心。
中国社科院金融所银行研究
室主任曾刚表示，建立打破刚
性兑付的制度性安排，不代表
银行理财产品风险的上升，对
普通投资者来说，银行理财仍
是一种低风险、收益率适中的
产品。在实际运作中，因为产
品亏损需要银行自掏腰包的
案例也很少。

规模萎缩近千亿元
分级基金或将退出

本报讯 见习记者 洪伟
自从“去杠杆”、“防风险”成为
今年金融行业的主基调之后，
分级基金逐渐沦为陪跑。近期
分级基金规模逐月下降，未来
公募分级或将退出历史舞台。

今年规模萎缩降幅超50%
分级基金新规实施以来，

分级基金市场规模逐月下行，
不断刷新历史新低。据Wind数
据显示，截至昨日，全市场分级
基金规模为826.52亿份，比5月
1 日新规实施初期规模大降
752.14 亿 份 ，总 份 额 萎 缩
47.64%；若与今年年初数据相
比，总份额更是萎缩984亿份，
降幅高达54.36%。

事实上，从分级基金新规
实施以来，分级基金总份额已
经逐月下行：新规实施当天总
份额为1578.66亿份，此后6月、
7 月分别降为 1264.97 亿份、
1122.13亿份；8月份以后分级
基金总份额跌破千亿份关口；
8-10月，分级基金总份额逐月
降为996.29亿份、933.21亿份、
909.07亿份；11月份以来，分级
基金规模再度下行并跌破900
亿份关口；11-12 月分别为
864.54亿份、826.52亿份。

分级基金总规模不断下
降，而且资金也在向龙头集
中。数据显示，截至昨日，前十
大龙头分级基金的总规模为
485.44 亿份，在分级基金市场
总规模中占比高达 58.73%，比
新规实施初期提高了8.8个百
分点。资金向龙头分级基金的
聚集也导致迷你基金扎堆。数
据显示，除了十大龙头分级基
金外，剩余138只分级基金合计
份额仅为341.08亿份，单只基
金平均份额仅为2.47亿份。

未来公募分级或退出市场
伴随着市场震荡和分级基

金规模的不断萎缩，分级基金
市场人气日趋低迷。

以分级B基金的成交情况
为例，各项主要市场人气数据
都折损过半。数据显示，136只
分级B基金11月当月总成交量
为2.76亿手，比新规实施前的4
月份成交量萎缩57.81%；成交
额方面，分级B基金11月份月
成交额为183.35亿份，比今年4
月萎缩52.61%；换手率方面，单
只分级基金的月均换手率也从
4月的2.93%降低至1.42%，降幅
为51.57%。

随着市场规模、成交量日
趋缩小，分级基金未来命运牵
动了行业神经。然而，针对存
量分级基金能否继续运作仍莫
衷一是，需要实施细则进一步
予以明确。对此，另外一位大
型公募分级基金经理则明确指
出，在监管层去杠杆、去机构间
套利的大趋势下，未来存量分
级基金只能清盘或转型。“

“变”是今年保险业的一
个关键词，临近年底，保险公
司在忙些什么？明年想干点
啥？记者从新华保险、中国平
安近日举行的公司开放日上
了解到，主打保障、科技驱动
等成为上市险企转型发展的
重心，而这也是整个寿险业转
型的缩影。

这几年，少数寿险公司通
过销售短期限产品发展很快，

块头不小，但业务结构和销售
渠道单一，过度依赖银保渠道，
内含价值不高，导致业务大起
大落，形成流动性风险隐患，遵
循保险经营规律发展已成当务
之急。

“要把握提升内含价值这
个根本规律。”保监会副主席黄
洪说，从国际上来看，越是保险
业的百年老店越注重内含价值
的提升，拉人头、拼价格等粗放

式扩张老路必然走向没落，有
耐心才会有回报。

保监会数据显示，截至9月
底，保障型产品占比较高的个
人代理业务成为寿险业务第一
大渠道，占保险公司业务总量
的 48.61%，同比上升 3.75 个百
分点，银邮代理业务占42.77%，
同比下降2.86个百分点。

中国平安首席财务执行官
兼总精算师姚波在公司开放日

上说，代理人是保险公司重要
的渠道优势，是竞争力所在。
截至9月底，中国平安的代理人
超过140万人。

他说，当前寿险业关键靠
代理人驱动，客户有保障需求，
代理人要做的就是找到这些客
户，并把合适的保险产品销售
给客户，未来中国平安将深耕
代理人渠道，弱化价值不高的
银保渠道。

稳赚不赔要打破

银行理财还要不要买？

保险公司在忙啥？这些新动向值得关注

监管部门要求以后资产管理业务不能承诺保
本保收益，银行理财当然也不能例外。

那么，没有了“稳赚不赔”的“金甲护身”，银行
理财产品还值得购买吗？

浮动收益就要亏损？

武汉市民彭女士最近在
本地一家城商行购买了一份
半年年化收益 4.8%的理财产
品。她表示，即便以后银行没
有保本理财了，依然选择银行
理财产品，“银行还是比外面
其他理财机构要保险一些，虽
然收益不高，但资金安全是最
重要的。”

确实，银行理财产品的核
心优势就是安全，理财资金大
多投向存款、债券等中低风险
领域，而且但凡银行合规销售
的理财产品，都有唯一的产品

编号，投资者可以在中国理财
网上查询，看到产品说明书和
资金投向等，对自己的钱投向
哪里了，心里清楚明白。

除了安全，不少投资者买
银行理财产品，还因为期限短，
不少产品两三个月就能到期拿
到本息，如果有什么事急需用
钱，也不至于等太久。但是监
管要求今后封闭式资产管理产
品最短期限不得低于90天，预
计短期理财产品的数量将越来
越少，这对喜欢快进快出、灵活
方便的投资者来说，可不是什

么好消息。
潘女士就对记者表示，如

果是同样差不多的收益，产品
期限变长的话就不划算了，可
能会更多地考虑购买余额宝等
货币基金，期限短，想什么时候
用钱都很方便。

面对银行理财的变化，投
资者该怎么办？光大银行资
产管理部副总经理潘东表示，
之前投资者习惯购买产品时
就有一个预期收益，买完就放
手不管了。以后这种习惯要
改了，要时常关注收益率的波

动，类似购买基金一样，这对
投资者的专业性提出了更高
要求。

总之，虽然不再承诺旱涝
保收了，银行理财还是那个银
行理财，产品属性没有发生变
化，需要改变的是投资者的投
资习惯，不能再像原来那样买
完产品就变成“甩手掌柜”，坐
等收益到手。在这个“你不理
财，财不理你”的时代，购买理
财产品要多操心更用心，才能
让自己的钱包鼓起来。

据新华社电

理财投资习惯须改变 新华社 图

代理人优势继续扩大

在人口老龄化加剧的情况
下，老百姓在生老病死等方面
的风险保障需求不断增长，保
险公司要在发挥精算优势，打
好“保障”牌上下功夫。

新华保险董事长兼CEO万
峰在公司开放日上说，保险公
司提供的风险保障要体现在保
障责任、产品性价比和理赔服
务上，重大疾病保险、医疗保险
等健康类保险将成为寿险市场
的主流产品。

上半年，新华保险健康险

新单保费收入69.51亿元，接近
2015年全年水平，占首年保费
的比例超过 36%，相比 2015 年
同期的9.2%有明显提升。

“我们明年要继续提高健
康险业务比重。”万峰说，在做
好保障的同时，更要做好理赔
服务，卖保险不是“一锤子买
卖”，要用方便快捷的理赔服务
留住客户，让他们真正体会到
什么是保险。

随着“刷脸”、声纹识别、云
计算等技术进入投保、核保、理

赔等环节，保险与科技的融合
不断深入，着力于提高运行效
率、改善客户体验的“科技化”，
将成为保险业竞争新的焦点。

姚波说，近十年来中国平
安累计投入500多亿元用于金
融科技、医疗科技等领域，通过
将人工智能、大数据、生物识别
等技术应用于保险业务，能够
准确把握用户生活习惯、健康
状况、保障需求，并向其推荐合
适的保险产品，也让保险理赔
更便捷，风险管控更精准。

新华保险监事长王成然说，
一家由新华保险牵头的科技公
司已经进入到筹备最后阶段，未
来将加强金融科技应用，尤其是
在营销支持和客户服务方面。

黄洪表示，寿险业正由粗
放经营向精细管理转变，保险
公司只有增强业务稳定性，提
高自身销售能力，主动拥抱科
技，通过精细管理实现内涵式
集约式发展，才能在未来的竞
争中赢得一席之地。

据新华社电

科技化细分成新保障


