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约20家公司已有金融牌照
涉足金融业务已经成了互

联网圈很流行的事，知名互联网
公司从业务特点来说，都拥有海
量的客户，给这些客户提供额外
的价值，并且从中探索出除了广
告业务之外其他的盈利模式，从
各种角度来说，差异化较小的金
融业务都是比较合适的。

据不完全统计，目前国内前
20的互联网公司除了今日头条
外，都已经有了金融业务。除了
较早进入市场的百度、阿里巴
巴、腾讯和京东金融之外，美团、
滴滴也先后涉足金融领域。而
今作为互联网新贵的今日头条、
美团、滴滴的第三位成员——今
日头条，最终也耐不住寂寞，传
出了组队探路金融业务的消息。

据了解，今日头条目前还尚
未斩获任何金融牌照，但已经于
近日开始招兵买马组建金融团
队。一方面先摸索既有资源与
金融业务如何结合，另一方面也
在积极考虑申请相关牌照。

尽管目前今日头条还未披
露任何具体的计划，但作为当下
不多的拥有海量用户的互联网
巨头之一，它的入场必然会让互
联网金融的市场格局产生新的
变化。

互联网公司涉足金融三模式
从过去的经验来看，互联网

公司涉足金融业务，自然是看重
金融业务未来可能带来的收
益。开展金融业务的互联网公
司在选择业务切入点时，一般有
三种主要考虑。这三种思路决
定了金融在他们的业务体系内
扮演的不同角色。

一是靠金融业务本身获得
直接收益，可以称之为“收益增
强”。其特点是利用互联网资源
开展金融业务获得收益，新的金
融产品与公司原有业务关联度
可能不高。最典型的就是用互
联网渠道销售金融产品，例如东
方财富网等。

二是业务增强。其特点是
金融业务本身收益不是最重要
目标，关键是通过提供金融服
务增强原业务体系收益能力。
比如网络消费信贷。据了解，
京东启动京东白条业务之后，
带来的收入增长效应达到了
30%-40%。

三是生态增强。这类金融
业务具有一定前瞻性、战略
性，企业更看重他们未来在生

态体系中的价值。这类业务
要么是生态体系内的基础资
源，能衍生其他业务，比如征
信。要么能与其他业务协同，
获取新的大市场机会，比如布
局了穿戴式智能设备的企业
去做保险。

不能赚钱也可以赚经验
但是，对于现在再进入互

联网金融领域的企业来说，海
量用户概念似乎已经有些泛化
了。虽然说，大互联网公司都
声称自己有过亿的海量用户。
可是，这些客户都是有重叠的，
而由于首位效应，这些客户已
经被先进入市场的公司挖掘过
许多遍了，而作为后入的今日
头条是否还能从中盈利，仍然
是一个疑问。

目前金融行业的牌照已经
比当年稀缺多了。尤其是最近
一年，新金融行业的监管愈发收
紧。例如，互联网小贷的设立门
槛已经大幅提高，基金代销、保
险经纪的牌照明显收紧，连第三
方支付牌照的价格也一涨再
涨。另一方面是监管成本抬
升。尤其一些含金量极高的“大
牌照”，不仅审批流程长、门槛也
越来越高。例如，美团已经拿下
的民营银行牌照，目前全国已有
17家民营银行获准筹建，另据
不完全统计，至少有50家上市
公司已经发布公告拟进军民营
银行。今日头条今后能否顺利
拿到心仪的金融牌照仍然是个
未知数。

不过，在互联网公司标配金
融的今日，还没有上市的今日头
条似乎仍然需要金融业务来给
自己镀金。毕竟，这是海量客户
变现，能让投资人看得见的一个
重要方向。在BATJ纷纷与国有
大行分享技术的时候，也以技术
自居的今日头条没有金融业务
似乎说不过去。即使不赚钱，至
少也要有金融行业的经验吧。
虽然现在国有大行已经有了合
作方，可不是还有众多的股份行
吗？一旦有了合作机会，没有金
融经验可就成了一大短板，投资
人那里也说不过去啊。

再退一步讲，即便业务进展
不顺利，没有盈利，也不用担心，
毕竟大把做金融的互联网公司
都还在盈亏平衡点挣扎。实在
不行，也将金融业务分拆出来、
单独融资，考虑到现在金融科技
概念的火热，这对资本也有不小
的吸引力。

二季度移动支付
持续保持较快增长

本报讯 记者 孙琪 中国人
民银行日前发布了2017年第二
季度支付体系运行总体情况。
数据显示，全国支付体系运行平
稳，社会资金交易规模不断扩
大，支付业务量保持稳步增长。

银行卡人均消费1.18万元
银行卡交易量持续增长。

第二季度，全国共发生银行卡交
易340.54亿笔，金额183.18万
亿元，同比分别增长 33.14%和
3.79%。其中，存现业务24.12亿
笔，金额 16.60 万亿元；取现业
务44.51亿笔，金额15.56万亿
元；转账业务131.34亿笔，金额
134.73 万 亿 元 ；消 费 业 务
140.57 亿笔，金额 16.30 万亿
元。银行卡跨行消费业务39.78
亿笔，金额12.83万亿元。

银行卡渗透率达48.70%，环
比上升0.10个百分点；银行卡
人均消费金额达1.18万元，同
比增长18.11%；银行卡卡均消
费金额为2567.36元，同比增长
9.37%；银行卡笔均消费金额
1159.26元，同比下降24.84%。

银行卡信贷规模继续扩
大。截至第二季度末，银行卡授
信总额为10.84万亿元，环比增
长10.05%；银行卡应偿信贷余额
为 4.69 万 亿 元 ，环 比 增 长
9.83%。银行卡卡均授信额度
2.09万元，授信使用率43.24%。
信用卡逾期半年未偿信贷总额
650.69亿元，环比增长7.60%。

移动支付同比增长超四成
第二季度，移动支付业务持

续保持较快增长。具体来看，银
行业金融机构共处理电子支付
（包括网上支付、电话支付、移动
支付、ATM 业务、POS 业务和其他
电子支付等六种业务类型。）业务
362.47 亿笔，金额 545.58 万亿
元。其中，网上支付业务117.77
亿笔，金额473.39万亿元，笔数同
比 增 长 6.8% ，金 额 同 比 下 降
0.14%；电话支付业务3959.63万
笔，金额2.2万亿元，同比分别下
降16.61%和25.02%；移动支付业
务 86.22 亿笔，金额 39.24 万亿
元 ，同 比 分 别 增 长 40.51% 和
33.84%。第二季度，非银行支付
机构处理网络支付业务632.9亿
笔，金额31.49万亿元，同比分别
增长67.85%和34.87%。

此外，截至第二季度末，全
国共开立个人银行结算账户
86.53 亿户，较上季度末增加
1.76亿户，环比增长2.08%，增速
放缓0.01个百分点。

凭借着流量优势和用户资

源，过去几年，在线旅游平台纷

纷布局互联网金融业务，推出理

财服务，不过其中的违规问题也

开始显现。

近日，国内知名旅游网站途

牛旅游网旗下南京途牛金融信

息服务有限公司就因基金销售

业务存在问题，而被江苏证监局

采取责令改正的行政监管措施。

途牛金融信息服务有限公

司成立于 2014 年底，作为途牛

旅游网全资子公司，江苏证监局

对其基金销售业务进行了现场

检查，发现该公司基金销售业务

存在三大问题。

江苏证监局表示，途牛金

融信息服务有限公司变更高管

未按规定报备，该公司于今年1

月变更了总经理，但未在变更前

报江苏证监局备案，违反了《证

券投资基金销售管理办法》第二

十二条的规定。公司网站登载

基金产品过往业绩不规范，该

公司在官方网站上登载了基金

产品的过往业绩，但是没有特

别声明基金的过往业绩并不预

示其未来表现，违反了《证券投

资基金销售管理办法》第三十

八条的规定。

此外，途牛金融信息服务有

限公司的人员资质存在违规情

形，该公司的基金销售信息管理

平台系统运营维护人员未取得

基金销售从业资格，违反了《证

券投资基金销售管理办法》第五

十七条第二款的规定。

江苏证监局决定对途牛金

融信息服务有限公司采取责令

改正的行政监管措施，要求其对

上述违规行为进行改正。途牛

金融信息服务有限公司应进一

步增强合规意识，严格遵守法律

法规，加强基金销售业务合规管

理，强化公司内部控制，对存在

的问题切实整改，并在2017年9

月30日前提交书面报告。

青年报记者 吴缵超

互联网公司都在补全金融业务

海量用户+金融业务=躺着赚钱？

基金销售业务存在三大违规
途牛金融被责令改正

国内互联网巨头都拥有海量的客户，为了能够在这些客户的身上赚到钱，巨头们也是想尽了各种
办法。除了传统的广告业务外，金融业务也已经成为了这些互联网巨头的标配，近日，国内唯一没有金
融牌照的互联网巨头公司今日头条，也传出了准备涉足金融业务的消息。可是，这些巨头们能否如阿
里巴巴一般，从中挖到金矿，则仍然有待时间来验证。 青年报见习记者 洪伟
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