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“临港杯”2017年“创青春”上海青年创新创业大赛

闵行、浦东、嘉定各赛区选手展开激烈角逐
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李剑是一名85后海归，通过朋
友介绍，他抱着锻炼自己的心态，作
为上海信传信息技术有限公司的联
合创始人、销售总监，带着项目“优
原：制造业原材料成本优化系统”参
加了此次大赛。

该项目成立于今年年初，专注于
钢铁行业炼铁原材料成本优化服务，
形成了以利用原材料配比为抓手实
现成本优化的方法论，建立起铁水成
本模型，自主开发了自动优化算法，

利用智能算法寻找单吨铁水成本最
低的原材料配比组合。

“钢铁有许多复杂的变量，我们
主要是通过算法优化原材料的配
比，达到节约成本的目的。”李剑举
例说，“类似于调制柠檬茶时，计算
出放几片柠檬，口感能够达到最
佳。”

据介绍，该软件已经在一家钢铁
企业试用了一个季度，经过跟踪统
计，企业采用优化后的最佳炉料结

构，实际能够降低生产成本5-10元/
吨，年可降成本近千万。

如今，信传信息已经完成了天使
轮融资。已经是二次创业的李剑感
到，创业团队的成员能力非常重要，
他认为，“创业公司初期规模不宜太
大，不然人力成本负担过高。”随着公
司的发展，他预计后期将会扩展技术
团队。李剑表示，希望未来能够把软
件打造成平台，在数据方面精细化地
管理钢厂。

在上一期的《梦创周刊》中，本报记者对静安、徐汇、长宁三区
举行的“临港杯”2017年“创青春”上海青年创新创业大赛（分赛
区）复赛进行了详细报道。在上两周，闵行、浦东、嘉定三区也分
别就智能制造、生物医药和大健康、节能环保的领域，展开了单元
赛（复赛）活动。比赛现场，创业队伍展开激烈角逐，现场评委“妙
语连珠”，让参赛者们受益匪浅，也让现场观众大饱眼福。

青年报见习记者 陆安怡 吴怡敏

闵行 智能制造单元赛复赛
“工业4.0”、“中国制造2025”……这些创新热词都体现了智能制造行业具有广阔前景。日前，“临港杯”2017年

“创青春”上海青年创新创业大赛在上海临港浦江国际科技城创新创业园举办。25组智能制造类创业者在这里华山

论剑，角逐10强名额。

真金投资合伙人杨世先表示，比

赛中，一些项目的产业化前景不错，

而且他们在经营过程中，也得到了商

业模式的初步验证。

同样，接力金融投资总监秦湘奇

认为，总体而言，参赛项目都挺不错，

有些已经开始了商业化应用，商业逻

辑比较清楚。

他注意到，一些项目立足细分领

域，属于“小而美”的类型。对此，他

表示，从创业者的角度而言，这不失

为一个较好的选择。

“智能制造属于朝阳行业。”秦湘奇

认为，“在大环境下，人力成本越来越

贵，同时产业发展对于自动化的要求也

在逐步提高，所以现在是一个投身智能

制造领域的时机。”而创业者要搭上产

业发展的趋势，就要找到垂直的细分领

域，努力打拼成为细分领域的前几名，

那么，公司至少能够在这一领域存活，

而后再进行横向拓展，扩大规模。

另外，他提醒道，智能制造行业

的发展周期很长，这一领域创业者需

要拥有足够的耐心和时间。

先立足细分领域 再进行横向拓展

和李剑这样的创业老兵不同，上
海焕巍智能科技有限公司创始人邱
长伍还处于首次创业的阶段中，他打
趣道，“之前读博士、做博士后、搞研
究，花费了太多时间”。

邱长伍在校时一直从事机器人
研究，直至博士毕业。2013年下半
年，国家逐步推出各类机器人产业引
导与扶持政策，令他感到技术与社会
发展已经到了机器人广泛应用的前
夜，“这个时间点，如果再不加入机器

人创业的潮流，估计以后就没有机会
了。”

于是，邱长伍在2014年6月成立
了上海焕巍智能科技有限公司，从机
器人应用项目解决方案做起，考虑到
机器人领域最具研究与平台价值的
还是核心控制器，便全力投入机器人
控制系统开发。

谈及项目优势，邱长伍介绍说，
他们开发的核心控制器在应用功能
上与国际厂商对标，采用嵌入式的解

决方案，突出性价比以及灵活定制与
扩展能力，在简单配置后，可以适用
于各类不同构型的机器人系统和1
至12轴各类多轴设备的运动控制，
还可实现单台控制器控制多台机器
人实现协调任务操作。

邱长伍坦言，当前公司规模较
小，今年将持续招聘，扩充团队。
值得一提的是，公司今年三季度已
获得风投投资，能够助推企业后续
发展。

开展机器人控制系统开发 适用不同构型的机器人系统

用智能算法优化配比 降低钢铁企业成本
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有了“乐趣做”，消费者可以通过
观看视频学习如何应用产品，而不用
翻阅纸质说明书，既方便，又能节约
用纸。当天的参赛项目“乐趣做”是
一个以产品视频说明书为入口的厂
家售后服务平台。

“乐趣做”创始人陈越2005年从
美国回国后，在教育培训行业创业。
近年来，他注意到视频领域呈现出的
爆发性趋势，便想打造一款教育视频
平台。

但是，一次逛宜家的经历让他改
变了创业方向。2015年年底，他在
宜家发现很多家具都需要顾客自己

按照说明书，动手拼装，于是萌发了
开发视频说明书的想法。2016年，
他开始创办“乐趣做”，搭建视频化说
明书平台。

陈越介绍说，公司里有专业的团
队研发视频，他们按照标准化的模板
制作视频，主要流程包括脚本编写、
拍摄、后期制作和上传。这样通常一
天能够拍摄8至10个视频。

消费者则可以通过扫描相应的
二维码、条形码、企业的微信公众号，
以及APP站内搜索等方式，找寻产品
的视频说明书。

此外，“乐趣做”还将以视频说明

书作为入口，打造整合平台，串联起
产品的后市场服务链，包括维修保
养、以旧换新等等。

自去年 9 月上线以来，“乐趣
做”已有近800家企业客户，上架总
产品视频数超过 4 万，预计今年年
底可超越 1500 家企业客户。陈越
感概地说，从构想开始，把这个商业
模式逐渐地实施和验证，看到它被
市场认可，并且创造价值，感到非常
欣慰。

他表示，这次很高兴能够参加比
赛，认识了不少创新企业，同时还在
评比中验证了商业模式，收获颇丰。

嘉定 节能环保单元赛复赛
土壤修复、水治理、垃圾处理、新能源等都属于节能环保的领域，这些创业项目大多都包括技术创新，有着较高的

技术壁垒。近期，“临港杯”2017年“创青春”上海青年创新创业大赛节能环保单元复赛在TEEC上海中心大厦成功举

办，25组参赛项目代表在此纷纷亮剑，展示着技术革新和行业前沿。

上海仪器仪表自控系统检验测

试所有限公司副总经理辛磊夫表示，

自己比较关注技术层面，这次注意到

一些项目的参数很是亮眼，希望能和

创业者进一步沟通。例如，迈珐盾的

底漆（200μ左右）能够完成耐盐雾试

验2500小时，这一参数在国际上处于

较为领先的水平。

辛磊夫认为，节能环保产业属于

比较传统的行业，初期的成本和投资

较高。对创业者而言，如果缺乏足够

的行业资源和背景，很难仅靠理念、

运营和技术突破切入行业，所以建议

创业者组建团队时，要吸纳具有深厚

的行业背景，能对接业内资源的成

员，这样有利于项目的运营。

上海创源科技发展有限公司战

略投资部总监程悦认为，从行业趋势

而言，未来，环保行业要借助商业逻

辑来推进市场，而不再是依赖政府补

贴。尤其是新的创业项目进入市场

时，要明确自己的成本和行业壁垒。

还有现在很多项目对标国外的

技术，并通过国内垄断优势，切入市

场，那他们自身的商业逻辑就显得尤

为重要。

此外，这类创业项目都存在一定

的技术壁垒，而不仅是商业模式的创

新，所以创业者要先行专利保护，防

止项目被抄袭。

节能环保项目要借助商业逻辑推进市场

无独有偶，迈珐盾研发防腐涂料
的创业经历也是一次美丽的意外。

迈珐盾新材料科技（上海）有限
公司负责人林峰介绍说，他过去在北
京创办了一家技术公司，该公司在研
发一种特殊用途的高分子材料时，意
外发现将该原理用于制备防腐涂料
时，效果非常理想。经过了几年的实
际应用验证，他于2016年底创办了
迈珐盾公司，并将这种防腐涂料转入
了新公司运营。

据了解，这种新的防腐涂料，能
够实现带锈、带湿涂装，将有害活跃
的锈层转化为封闭稳定的有益保护

层，解决了设施现场维护时“外防里
锈”的难题。而且这种涂料还能省去
重污染的钢铁表面处理工艺，从而提
升施工效率，这不仅省去了一部分人
工费用，而且更为环保。

但是，要让严谨的工业用户接
受新材料并不容易。林峰介绍说，
产品在批量生产后，找了很多客户
试用，在这个过程中，发现问题、解
决问题，以此不断地改进项目。此
外，行业中存在着稳定的模式，旧有
的工艺流程对于新材料而言是一种
禁锢，而新材料的出现也打破了这
种传统的操作体系，所以有些人可

能会对新材料感到不信任，从而不
愿接受。

“我们这次参加比赛是为了能够
让更多人了解‘迈珐盾’项目，并认识
到它的价值所在。”林峰说。

他表示，未来，希望能够在工业
领域搭建起一个体系，就是持续开发
高性能产品解决不同行业的防腐问
题，并通过收集整理各地区、领域的
腐蚀问题和现象反馈，由技术部门定
制出适用的方案，形成防腐涂料领域
的研、产、控闭环，最大程度地减少各
类损耗和污染，同时增加设备设施的
使用寿命。

防腐新涂料 省去前期污染的除锈步骤

以视频说明书为入口 串联产品后服务市场
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为有效克服目前临床上常用的
磁共振造影剂可能存在的重金属残
留体内、成像时效短、肾源纤维化风
险、功能单一等缺陷，上海羧菲生物
医药科技有限公司研发出了一种新
型磁共振造影剂，其试图解决钆剂的
临床痛点。

参赛代表李钦山告诉评委：“我们
采用微波多元醇制备方法，发明了超
羧化氧化铁注射液，使药物的合成时

间缩短到20分钟内，反应的“得率”比
传统方法提高了几十倍，且合成得到
的超羧化氧化铁均一性良好。”

李钦山在现场介绍说：“我们的
产品具有成像窗口宽、生物安全性
好、功能较多等特点。”据了解，与现
有的钆剂有部分功能互补，利用药物
本身的代谢特点，可用于肝癌早期诊
断、心血管疾病的影像检测、冠脉狭
窄的磁共振成像、肿瘤淋巴转移早期

诊断等适应证。
据介绍，该项目设计了具有自主

知识产权的微波合成反应器，而拥有
合成纳米级大分子功能的反应器是
目前国际上的首套装备。

复赛结束后，李钦山向青年报记者
表示：“感谢团市委提供了专业平台，评
委针对该药物的市场对接以及后续发展
方向，提出了很多宝贵的建议，这能让项
目在后续推进中少走些弯路。”

浦东 生物医药和大健康单元赛复赛
本次“临港杯”上海青年创新创业大赛复赛设置了生物医药和大健康单元。近日，此单元的复赛在“张江·中国药

谷开发主体”上海张江生物医药基地开发有限公司顺利举办。比赛当天，25个入围复赛的项目悉数到场，25个项目代

表与评委在一楼会议室进行面谈，路演现场，项目陈述个个精彩，参赛队伍角逐激烈，评委点评含金量高。

如今人们对健康的需求与日俱

增，在生物医药、医疗器械和大健康领

域创业前景颇好。作为本场复赛评委

之一的上海海脉德天使基金管理合伙

人翟靖波在接受青年报记者采访时

说：“精准医疗、数字化医疗、微创介植

入器械、康复设备、慢病管理等可能是

目前比较有发展潜力的领域。”

问及在创业过程中最需要注意

的方面，翟靖波表示，早期医疗创业

项目无论在商业模式、团队建设、盈

利生存等方面会比较弱势，尤其是一

些早期的医疗创业项目具有投入大、

周期长、风险高等特点。

上海张科领弋投资管理有限公

司总经理于晓勇则提醒那些怀有创

业梦想的年轻人：“项目优势可能成

为创业成功的关键因素。创业者还

需要了解所涉领域的前沿情况，不断

提高自身的商业敏感度和整合资源

的能力。”

深耕生物医药和医疗器械大有可为

“哮喘管家”是一个支气管哮喘数
字化管理平台。赛后，“哮喘管家”创始
人兼CEO吕亮对青年报记者说：“我当年
上大学的时候，来到北京的一家器械类
公司兼职，参与过一个关于远程医疗的
项目，也正是在那时我开始接触哮喘、
慢阻肺等呼吸类慢病。我的本科毕业
论文写的也是一套哮喘家庭管理系统，
就是哮喘管家的雏形。”

路演现场，吕亮介绍说：“哮喘管

家的目标是构建一套医院之外的慢
病服务体系。利用大数据和人工智
能技术，通过医疗级的传感器采集患
者在院外的病理信息。”

该产品采用了“智能硬件+APP+
服务”的方式，通过智能设备采集哮喘
患者的数据，包括家庭环境下的肺功
能波动、用药数据等，借助疾病发作模
型和数据分析技术实时地评估患者的
病情，并在第一时间，通过云端进行预

警、连接医生提供远程服务，以及调整
患者的治疗方案等后续步骤。

“哮喘管家”目前已有4000个注
册医生，其核心产品家用肺功能仪和
智能用药吸入器已用于临床。

对于此次复赛结果，吕亮比较淡
定，他说：“通过比赛，让我结识了一
些志同道合的创业者，相互交流创业
心得，我们更多地把它当成是一个展
示产品的机会。”

开人工智能化管理哮喘病患

为疾病早期诊断提供医学影像支持

不同的医疗软件系统收集到的
医疗数据，没有一个统一的监测和统
计标准，无法为肾内科医生提供可
靠、有效的判断依据，可能导致无法
对肾脏病患者实现精准的治疗。

齐济数据平台是一个针对肾脏
病医疗领域，致力于打造信息化、数
据化、智能化的肾脏病管理平台。齐
济数据平台创始人刘翔告诉青年报

记者：“我在前期拜访过许多三甲医
院的肾内科医师，他们带我参观了血
液透析病房，并向我介绍了医务人员
的工作流程。”正是在调研的过程中，
刘翔发现现有的HIS系统已经无法匹
配肾内科精准治疗的需求。肾脏病
患者每周的治疗记录、居家随访信息
没有得到合理的管理。

齐济数据平台通过互联网接入，

结合人工智能技术，目前已经实现了
一位专科医生远程服务5至10家血
液透析中心的可能性，缓解了肾内科
专科医生缺口的问题。刘翔表示：

“为肾内科患者提供远程医疗监控、
就近透析、最惠购药推荐、居家检测
和肾病保险等服务，是齐济数据平台
的下一步计划，预计在明年底前完
成。”

利用大数据助诊肾脏病

创新创业大赛现场。

参赛者正在介绍自己的创业项目。

评委对参赛项目进行认真评审。 本版受访者供图


