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青年报 程元辉

不受补贴退坡以及整个市
场提价压力影响，上汽坚持所
有新能源车型“不涨价”在1月
受热捧，以超过74%的市场份额
成为插电混动新能源车绝对赢
家，旗下主销车型荣威e550更
是以近千辆的成绩，领衔整个
新能源车市场夺得本月单一车
型的销量冠军。

1月份，受补贴退坡和目录
重审双重因素的影响，新能源
汽车市场同比下滑7成，其中，
新能源乘用车市场销售仅5400
台，同比下跌61%，很多主流品
牌销量遭腰斩，甚至出现销量
为零的情况，整个市场销量惨
淡。尽管如此，上汽新能源却
逆势上扬，成为市场中仅有且
最大的一抹亮色。1月，上汽新
能源销量达到1437辆，同比增
长22%，占据整个新能源汽车销
量近3成，并在插电混动新能源

车领域大幅超越其他车型，坐
上销量“第一”的位置，占据高
达74%的市场份额。

上汽新能源旗下多款产品
在本月实现热销，各车型销量
在所在细分市场均处于市场前
列。主销车型荣威e550延续去
年的热度，成为 1 月份插电混
动新能源车领域销量“第一”的
车型，高端车型荣威e950则进
一步扩大在新能源B级车市场
的绝对优势，引领中国新能源
车市场高端化发展趋势。并
且，极具“爆款”潜质的荣威
eRX5 也已经到店销售，接下来
必将掀起新一轮新能源车销售
热潮。

上汽新能源受市场热捧，
除了“不涨价”因素外，还因为
产品极大迎合了当下市场对
新 能 源 和 互 联 网 汽 车 的 需
求。以荣威 eRX5 为例，荣威
eRX5 在行业中率先搭载“蓝
芯”、“绿芯”和互联网“三擎”

科技，运用了中国最好的插混
新 技 术 ，最 大 续 驶 里 程 达
650km，最大扭矩达704N·m，油
耗低至1.6L/百公里。并且，搭
载了上汽阿里联合开发的智能
互联系统，拥有领先行业的汽
车大数据体验，包括向用户提
供目的地智能预测、路线自动
优化、前方拥堵提醒、3D全景路

况、停车场空位信息，加油站和
实时油价、充电桩和实时电价
等服务，并免费获取和实时更
新地图，以及提供滤芯换新提
醒、4S店与车享家服务等。紧
随荣威eRX5之后，国内首款插
电混动互联网轿车荣威ei6也
将很快上市，为用户带来高价
值的新能源出行选择。

一嗨租车与永达
签署战略合作协议

2月16日，全国连锁租车品
牌、美国上市公司一嗨租车，与中
国领先的乘用车经销商与服务提
供商、香港上市公司中国永达汽
车服务控股有限公司在上海共同
宣布，双方正式达成长期战略合
作伙伴关系，将在新车采购、售后
服务、二手车销售、汽车金融、网
络发展等领域，展开多层次、多形
式的深入合作。永达汽车总裁徐
悦先生，一嗨租车创始人、董事长
兼CEO章瑞平先生在签约仪式上
签署战略合作协议。

此次双方正式签署战略合
作协议，将借鉴国际成熟汽车市
场的服务经验，积极探索全国范
围内的新车采购、租车运营、二
手车残值管理与定向回购等业
务合作。尤其是在二手车业务
方面，双方将通过二手车批量处
置回购、营销网点合作等方式，
拓展全国范围内更稳定、优质的
二手车源，加快双方网点的迅速
发展，携手构建租车产业闭环生
态圈，提高行业整体服务水平。

一嗨租车创始人、董事长兼
CEO章瑞平先生表示：永达汽车
一直以来把服务作为自己的产
品，与一嗨租车“用心服务”的核
心价值观不谋而合。未来，无论
是一嗨的个人自驾业务，还是企
业长租业务，都可以与永达汽车
产生更多化学效应，并有助于探
索更广泛的产业合作新模式。

永达汽车总裁徐悦先生表
示：一嗨租车作为国内最大的综
合用车服务提供商之一，拥有丰
富的行业经验与完善的服务体
系，是国内直营覆盖范围最大的
租车品牌。目前永达汽车与一
嗨租车有着长期、紧密的业务合
作。双方将强强联手、资源共
享、优势互补，进一步发挥产业
链协同效应，产生更多创新与融
合的发展机遇。青年报 程元辉

荣威e550夺得1月单一车型销量冠军

青年报 孙臣

2016年整体车市依然在持
续增长，全年卖了2800多万台，
但究竟谁赚得多，大家其实都不
太清楚，笔者根据多方面数据整
理出了几个赚钱的大头企业，其
中让笔者感到意外但又在情理
之中的是，一汽-大众赚了750
亿，而一汽轿车却亏损了10亿！

根据中国汽车工业协会的
数据，2016年汽车工业重点企
业（集团）利润、利税总额不断
增长，扭转了利润、利税总额下
降的局面。汽车工业重点企业
（集 团）累 计 实 现 利 润 总 额
3653.35亿元，同比增长5.66%。
累计实现利税总额 5985.12 亿
元，同比增长8.34%。

按照2016年中国卖出2800
万辆新车来计算，一辆车的利
润在1万元以上，但大部分被高
端车型尤其是豪华车赚走了。

一汽-大众
2016年销量：190.43万辆

2016年利润：约750亿

虽然不是销量最高的企
业，但一汽-大众一直头顶最赚
钱单一车企的头衔，它在2014
年就获得了621亿元的纯利润，
2016年市场火爆，获利自然水
涨船高。

根据公开数据，2016年一
汽-大众销售收入跨过了3000
亿，为中国第一个跨上销售收
入3000亿的单一车企，纳税近
500亿，按照利润是利税（利润+
税收）总和6成来计算，其利润
在750亿元左右，上汽集团也要
让三分。

上汽集团
2016年销量：648.9万辆

2016年利润：约320亿

作为国内最大汽车集团，

上汽集团不拿下个最赚钱车企
是说不过去的。

2016年，上汽集团全年整
车销量首次跨越600万辆，达到
648.9万辆，同比增长9.95%；合
并营业收入首次跨越 7000 亿
元，约7500亿元；利润首次跨越
300亿元，约320亿元，净利润同
比增加7.5%。

上汽集团主要靠旗下的三
大合资公司上汽大众、上汽通
用和上汽通用五菱，扣除给外
资方一半的分成后，实际上汽
集团的总利润在600多亿。

令人惊喜的是，上汽乘用
车在2016年首度盈利，虽然数
量不多，但作为上汽100%控股
的“亲儿子”，终于开始赚钱了，
值得欣慰。

长安汽车
2016年销量：306万辆

2016年利润：102-112亿

作为国内四大汽车集团之
一，长安汽车集团2016年销售
突破300万辆，达3063403辆，同

比增长10.3%。
其中，长安品牌汽车总销

量 达 1718126 辆 ，同 比 增 长
11.7%。长安品牌乘用车增势
更猛，全年销量为1284535辆，
同比增长27.6%。

长安汽车发布的业绩预告
中，预计2016年度归属于上市
公司股东的净利润为102-112
亿元人民币，比上年同期增长
约2.48%-12.53%。

长城汽车
2016年销量：107.45万辆

2016年利润：100-106亿

长城汽车的利润率一直为
行业所羡慕，2016年自然也不
例外。

长城汽车日前发布的业绩
预告称，预计2016年度营业收
入在人民币950亿元至人民币1,
000亿元之间，与上年同期相比
将增长24.9%-31.5%，归属于上
市公司股东的净利润在人民币
100 亿元至人民币 106 亿元之
间 ，与 上 年 同 期 相 比 增 长

24.1%-31.5%。
长城汽车在2016年的累计

销量为107.45万辆，同比增长
26.01%，超额完成上年制定的
95万辆销售目标，成为继长安
汽车之后，第二个年销突破100
万辆的中国自主品牌汽车。

一汽轿车
2016年销量：19.35万辆

2016年利润：亏损9.45-9.7亿元

如果说一汽-大众是利润
最多的企业，那么一汽轿车堪
称是亏损最多的车企。

一汽轿车日前发布公告
称，预计2016年度归属于上市
公司股东的净利润亏损额在
9.45-9.7亿元之间，而基本每股
收益则亏损约0.58-0.60元。

一汽轿车也承认，2016年
度，公司面临市场环境和自身
发展所带来的前所未有的压
力，全年实现整车销售19.35万
辆，同比减少17.97%，导致收入
和相关利润指标较上年相比出
现下降。

2016年整体车市持续增长，全年卖了2800多万台

一汽-大众整整赚了750亿元
米其林轮胎配套
上海中运量公交

近期，上海71路中运量公
交正式启动运营，这是上海首条
拥有自主路权的公交线路，全长
约17.5km，全程行驶在公交专用
道上。目前，米其林X INCITY Z
公交专用低扁平比轮胎100%配
套该公交线路，为上海城市公交
安全、高效地运营作出贡献。

“如何更好的提升公交运营
的安全性、优化运营效率成为全
国各大公交企业面临的重大课
题。对此，我们始终坚持倾听客
户心声。”米其林（中国）投资有
限公司副总裁陆惠峰先生介绍，

“经过了解，中运量公交由于其
特殊性，对于轮胎的安全、舒适
和环保性能都提出了更高的要
求。米其林团队紧跟城市公共
交通的发展速度，完美解决了客
户的需求，保障车辆的安全运
行。” 青年报 孙臣

■资讯


