
作为海信空调2015年新品，苹

果云T系列“炫转”空调，包括360°

全方位送风的智能柜机(T900Z)及

全封闭超静音挂机(T9 9 0 H、

T920H)，是智能空调时代海信空调

又一行业创新力作。海信空调首席

科学家王志刚博士介绍，海信研发

设计团队用了一年半的时间磨砺

出苹果云T系列“炫转”空调，共拿

到了6个发明专利、2个实用新型专

利，在上海家博会上拿回了行业奥

斯卡奖之称的“艾普兰”奖。

“炫转”空调在智能、节能、健

康、艺术、静音等方面的优势格外

突出，兼具智慧与美貌，被认为是目

前空调智能产品的标杆。其中，“炫

转”空调柜机，实现了360°全角度

送风，革新了空调的送风方式，由

于采用了红外人感技术，可灵活实

现“风吹人或风避人”。利用智能设

备，空调能够实现远程控制，通过

网络连通服务器云端，还可根据室

外温度自动调节室内温度，让室内

温度达到最佳舒适度。

海信空调销售人员告诉记

者，“炫转”空调热销还有一个重

要原因，就是它的超静音，满足了

人们对高质量生活环境的苛刻需

求。据了解，一级APF新能效的全

封闭超静音挂机，拥有8米超长送

风距离和750m的超大送风量以及

36种送风模式，尤其是使用超静

音设计，在安静的环境下运行，噪

音可低至16.5分贝，如房间内一根

针落下的声音，行业领先。

7月1日，途牛定制游频道重装升级上线，加速深挖定制游

“大众化”。途牛于2012年进入定制游市场，截至2014年底，已

经为超过80万人次提供了不同需求、不同层次的定制化服

务。2014年，途牛定制游业务收入超过5亿元，成为大众定制

第一品牌。2015年开始，途牛将继续拓展定制游“大众化”模

式，重塑定制游行业，进一步扩大领先优势，做“更专业的旅游

定制专家”。

对于很多主打高端定制的同业来讲，如何规模化运营是

摆在面前的一道难题。不过，通过海量SKU的选择、组合而实

现的趋近标准化，途牛定制游服务实现了规模化。“途牛定制

游业务保持了持续高速增长。2012年，途牛定制游收入近1.5亿

元，年服务出游人次近16万。2014年，途牛定制游收入增至5.2

亿元，年服务出游人次超过40万人次。

为更好地成为行业内“更专业的旅游定制专家”，途牛不

断壮大的旅游顾问团队，能够为更多用户提供更专业服务。途

牛定制游顾问团队总人数200人左右，规模完胜行业中其他定

制游服务同业，服务能力基础雄厚。

在定制游业务上，途牛的特色为尊享、随心、深度、自由、

参与。针对定制游用户，途牛早在2012年就实现了一对一专

属客服服务。途牛旅游网相关负责人表示，专业的旅游顾问

团队是途牛核心竞争力之一，途牛已经在业内建立了标准化

服务流程。团队按照澳洲、美洲等目的地进行分组，在特定目

的地均拥有丰富定制游服务经验。接单以后，专属客服从吃、

住、行、游、购、娱等方面跟进用户需求，在最短时间内满足用

户需求。

“途牛主打大众定制，很多用户更多地选择相对标准化

产品。从营收规模、服务人次来看，途牛已经是定制游行业当

之无愧的领头羊。”途牛旅游网相关负责人介绍，根据用户需

求，基于标准化产品进行微调。目前，途牛供应商已超7000

家，依托规模化采购，定制游产品成本优势明显。

运营效率的提升也有助于定制游规模化。目前，途牛定制

频道已经在网站全线升级上线。有别于同业的定制游“小而

精”的规模，途牛将大量的资金、人力与技术支持投入定制频

道，流量从途牛首页以及站外直接引入定制频道。同时，借助

大数据支撑，途牛对庞大的用户群体消费行为进行分析，能够

做到提前采购，定制效率大大提高。

途牛旅游网相关负责人表示，未来几年定制游仍将保持

几何级数增长势头，预计2015年途牛定制游业务收入将超过10

亿元。未来，途牛将进一步提升SKU丰富度、产品采购深度，给

用户更多个性化、差异化选择，巩固市场领先地位。
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海信“炫转”空调超静音
16.5分贝如针落下

近日，有消息称在家电业喧嚣几年之久

的能效领跑者制度，有望在今年年底正式实

施。与家电下乡等普惠制不同，能效领跑者

制度意在鼓励和支持具有节能技术和优势

的家电领军企业。对此，知情人士指出：这对

于过去几十年来，一直在冰箱节能技术领域

保持领先的容声而言，无疑将率先抢得政策

头筹，成为能效领跑者制度的最大赢家。

当前，对于正面临经济增长减速、终端

销售不畅的家电行业而言，急切盼望着新一

轮政策的东风。但能效领跑者制度并不是普

惠制，只有符合节能技术先进，社会节能贡

献度高，质量等综合性能可靠这三大标准的

领军型企业才有机会获得政策的刺激。这就

意味着，只有真正有实力的大企业才能获得

新一轮发展的政策驱动，并在补贴的推动下

进一步扩大市场竞争优势，从存量市场中抢

夺增量市场新机会。在当前国内冰箱能效标

准面临新的提升，以及能效领跑者制度等几

大力量的相继推动下，冰箱行业将迎来新的

洗牌期，一些弱小品牌将加速出局。与此相应

的，则是容声等行业老牌领军企业将迎来又一

轮政策机遇，夯实其领跑者的地位。

作为我国冰箱行业最早发展起来的领

军品牌，容声在过去30多年中，一直致力于

冰箱领先节能技术的研发和创新，开创了中

国冰箱产业一次又一次的节能技术创新标

杆。作为我国第一台双门冰箱、世界第一台

分立多循环冰箱等冰箱行业多个第一的创

造者，容声不仅在国内冰箱节能环保技术方

面保持领先。同时，还曾多次获得联合国节

能明星冰箱大奖等国际奖项，成为国际节能

环保领域的领先者。

在节能环保技术领域持续发力的容

声，技术红利不断得到释放，获得了以技术为

核心的强大发展驱动力。首先，容声自身具有

深厚的技术底蕴和引领行业的技术优势，将

会得到充分的释放；其次在容声的带动下，整

个冰箱行业升级步伐加快，节能环保水平不

断提升，兼得经济效应与社会效应；再次，容

声在消费者心目中树立起了“最节能”的品牌

形象，将会释放新的动力。

从率先拔得节能惠民政策头筹，到再

度抢得能效领跑者制度政策先机，从容行

走在行业前列的容声冰箱，将继续在节能

环保领域发挥优势，保持领跑地位，并有望

借助政策东风，进一步扩大领先优势步入

产品和品牌发展的新阶段。

能效领跑者即将实施 容声冰箱有望全面抢跑

鹿港小镇于上海华润时代开幕

2015年7月1日，知名台湾料理“鹿港小

镇”全国第54家店在上海华润时代店盛大开

业！开业期间，更有惊喜好礼送不停。7月1日至

7月12日，凡在鹿港小镇华润时代广场店消费

满200元即可获得100元抵用券一张！鹿港小

镇2001年创立于上海，将台湾精致料理、台式

经典冰品引入大陆，独特的菜品、时尚的装修

风格和亲切的服务，使得鹿港小镇在中国大陆

各大城市、中国澳门、菲律宾等地拥有超过60

家门店，成为中国国内最大规模的台湾连锁休

闲餐厅。鹿港小镇秉承着“真材实料、品质稳

定”的经营理念，以台湾精致料理、台式冰品

甜品”为核心发展方向，每一位用餐客人的满

意赞赏就是对鹿港用心与坚持的肯定。

饕客生鲜盛大开业

2015年6月26日，饕客生鲜体验店常德

店隆重开业，休闲的群众及周边居民热情

高涨，纷纷前来体验，现场气氛热烈。开业

当天的消费情况更是远远超过了预期，第

一天就呈现了良好的购买趋势。开业仪式

上，董事长张旭先生接受媒体专访，总经理

潘震峰先生也向这次活动致开幕词，表达

其热烈的支持。饕客常德店是饕客公司在

上海开设的第二家实体店，其首家实体店

马当店位于新天地附近，于2014年初开业至

今，受到周边居民的极大好评。其商品涵盖

蔬菜，水果，肉类，奶制品，粮油，红酒，休闲

食品等多个品类。饕客生鲜体验店致力于

提供优质、美味、安全、健康的食品，在服务

优化上，将完善线下实体店布局，并逐步打

通线上预订和预约送货服务，实现O2O一站

式服务，将最优质的产品送到顾客面前，让

生鲜购买体验与移动互联网紧密结合。

《梦幻舞马》首次内地演出

当马术与舞蹈、杂技、音乐完美融合，卡

瓦利亚剧团的《梦幻舞马》便诞生了。由太阳

马戏团联合创办人诺曼·拉图雷勒创造的这

出奇观剧场《梦幻舞马》已经到访过全球的

69个城市，足迹遍布加拿大、美国、墨西哥、

欧洲、澳大利亚以及亚洲。11年的全球巡演

后终于满载国际赞誉来到了中国，40匹明星

马和近50位艺术家将偕同全世界最大的剧

场帐篷于7月初到访申城，开启为期两个月左

右的演出。今年是《梦幻舞马》首次进行亚洲

巡演，此前在新加坡、韩国首尔、中国台湾和

中国香港的演出均获得广泛赞誉，也让许多

国人为之兴奋。7月起，这场独特的奔马之舞

即将连同那标志型的白色巨型帐篷一起落

户上海，目前大麦网已开始接受票务预订。


