
A15财经2016年9月13日星期二
责任编辑吴炜 美术编辑谭丽娜

联系我们 qnbcjb@163.com

■资讯

[相关链接]

青年报记者 陈颖婕

本报讯 日前，2016年“创业在
上海”创新创业大赛决赛完美收官，
在为期半年的比赛过程中，浦发银行
上海分行近距离、全方位地接触参赛
企业，在为企业提供综合性的金融咨
询服务的同时，主动了解参赛选手融
资需求，积极开展科技金融产品创
新，并于近期推出“科技创客贷”产
品。据了解，该产品一经推出，一家
创客企业就迅速拿到信贷支持，解决
了燃眉之急。

尤为可贵的是，“科技创客贷”打
破了传统“重报表”的授信审查模式，
采用了创始人经历、家庭情况、企业情
况、外部认证等独特的评价维度，主动
发掘创业者们的“闪光点”，让更多的
创业者可以体验“创客贷”五大特色服

务：“低门槛、全覆盖”：初创期企业乃
至创业者个人都可申请，企业成长后
根据经营情况还可放大额度。“信用
贷、免担保”：真正给予创业者的信用
贷款，免抵押、免担保，解决创业者的
后顾之忧；“维度多、额度高”：创始人
经历、家庭情况、企业情况、外部认证
等多个维度都可以成为“加分项”，创
业贷款额度最高可达200万，企业成
长后还可加载我行其他科技贷款产
品，额度更高；“标准化、手续快”：银行
对创业者的评价采用标准化的打分表
格，自动测算得分，直接对应贷款额
度，手续齐全的前提下最快1周放款；

“专属卡、灵活用”：“创客贷”额度可加
载到我行提供给创业者个人的专属

“创业卡”，贷款可通过刷卡、转账、取
现等多种方式，使用灵活，随借随还，
省心更省息。

支付宝要收费 如何省钱看“攻略”
个人用户有2万元基础免费额度

移动支付持续升温之际，第三方支付纷纷开启收费模
式。继微信宣布今年3月提现收费半年之后，9月12日，支付
宝对外发布公告表示，出于成本压力，自2016年10月12日
起，将对个人用户超出免费额度的提现收取0.1%的服务费，个
人用户每人累计享有2万元基础免费提现额度。青年报记者 孙琪

1、成本规避或转移。
第一、首先在 10 月 12 日前，把

“余额”的资金转入“余额宝”，这笔资

金提现可以免除付费；

第二、不要轻易支付宝转账，直

接用银行转账，如今工农中建交招等

银行的手机转账，不用手续费；

第三、转嫁成本。具体方法是，

如果你是转账人，而对方愿意支付提

现服务费，就选择转给对方的支付宝

账号；如果你是收款人，就让对方转

账至你的银行卡。

2、利用好余额宝。
首先，余额宝具备理财和消费双

重功能。自己名下的几张银行卡的

资金互转转账，利用余额宝做渠道，

不会收费。因为余额宝没有像理财

通一样，设置唯一安全卡，来自卡 A

的钱，可以正常返回到卡B。

3、利用好支付宝的各种功能。
支付宝是蚂蚁金服旗下的产

品。所以如果用户能把蚂蚁系的产

品用全，可以省不少提现的钱。比

如先用蚂蚁花呗消费，到次月再用

余额、或者余额宝还款，就不会产生

提现服务费。充分利用支付宝付款

功能，比如交水电煤通讯费用、还信

用卡等等，这些付费行为还可以积

攒蚂蚁积分，而蚂蚁积分可以兑换

免费额度。

三招教你减少支付宝提现收费影响

浦发银行上海分行
“科技创客贷”首单成功落地

微信、支付宝
先后对提现收取服务费

所谓“提现”是指用户通过第三
方支付平台把资金转到银行卡的行
为。今年3月，微信率先提出对用户
提现收取0.1%的手续费，每位用户累
计享有1000元免费提现额度。对比
二者提现收费规则，有相同处，也有
不同点。

相同处有二点：一是支付宝也将
对超出免费额度的部分按提现金额
的0.1%收取服务费，单笔服务费不到
0.1元的则按照0.1元收取；二是微
信与支付宝都执行资金“原路进出”
原则。今年3月1日起，微信宣布用
户把“零钱”里的资金转入“零钱理
财”，转出时只能回到“零钱”，用户
提现超出免费额度就将支付手续
费，银行卡购买理财通，转出时原路
返回银行卡，不收费。而按照支付
宝的公告，10月12日起，用户从“余
额”新转入余额宝的资金，转出时也
只能转回到“余额”，不能直接转出
到银行卡。用户银行卡资金购买余
额宝，转出时也只能转回到银行卡，
提现不收费。

而不同之处主要有三项。一是
累计免费额度不同。微信累计免费
额度为每人1000元，支付宝累计免
费额度为每人2万元；另外，支付宝
的用户可以用蚂蚁积分兑换免费提
现额度。据介绍，目前兑换比例是，
1个蚂蚁积分可以兑换1块钱的免

费提现额度，上不封顶。
二是支付宝中的余额宝有消费功

能，用户用余额宝消费可以规避提现
手续费，但微信中的理财通则不行。

三是对于商户来说，支付宝此次
收费只针对个人用户，个人卖家与企
业卖家都不受影响，但微信提现规则
除了针对个人用户，对微商也有较大
影响，而对于企业用户没有影响。

收费原因都是
“综合经营成本上升较快”

那么家大业大的微信和支付宝，
为何都惦记着个人用户那0.1%的服
务费呢？

支付宝方面在公告中表示，收费的
原因是“综合经营成本上升较快”，调整
提现规则是为了减轻部分成本压力。
这与此前微信宣布提现收费时的口径
相似，微信曾表示：“并不是追求营收之
举，而是用于支付银行手续费。”

马化腾在今年3月份全国两会时
曾介绍了第三方支付背后的商业模
式，银行的钱离开银行体系，进入到第
三方支付的账户，其实都是要收费的，
转账的手续费大约在千分之一左右，
这是第三方支付一项很大的成本。

业内人士则透露了其中的玄
机。选择对提现收费，如果用户不提
现就不会面临被收费，而根据第三方
支付的商业模式，在用户通过第三方
支付消费的过程中，商家会支付给第
三方一定的服务费，相当于是商家帮
消费者承担了资金成本。

青年报记者 陈颖婕

本报讯 即将于9月28日登陆港
交所主板的中国邮政储蓄银行股份
有限公司，在其赴港上市的道路上再
添一实力“伙伴”。昨日，上港集团发
布公告称，上海国际港务（集团）股份
有限公司拟以全资子公司上港集团
（香港）有限公司为主体作为基石投
资者的身份参与此次中国邮政储蓄
银行股份有限公司的H股首次公开
发行。

受此消息影响，昨日上港集团全
天走势强劲，且成交量明显放大。截
至收盘，该股全天涨幅3.61%，报5.46
元。上港集团在公告中表示，此次公
司的投资金额不超过24亿美金之等
额港币。

其实，在上港集团之前，邮储银
行的股东阵营中已有多家实力企
业。截至去年年底，中国邮政集团公
司 为 第 一 大 股 东 ，持 股 比 例 为
83.08%。紧随其后的是瑞士银行、中
国人寿、中国电信，其分别持有邮储
银行4.99%、4.84%和1.66%。此外，阿
里巴巴旗下的蚂蚁金服、腾讯作为两
家互联网金融龙头企业，也分别持有
邮储银行1.08%和0.19%的股份。

根据邮储银行上市聆讯后的资
料显示，截至今年6月30日，邮储银
行净利息收入为816亿元人民币，下
跌 6.9%；净息差则由 2.74%下滑至
2.34%。公司表示，这主要是受到人
民银行多次下调基准利率及营改增
的影响。根据此前公开信息，此次邮
储银行拟发行约122亿股H股，招股
价每股介于 4.68 至 5.18 港元。其
中，有75%的股份出售予多名基石投
资者，包括中国船舶工业、上海国际
港务及海航集团。邮储银行将于9
月20日定价，暂定于9月28日上市。

上港集团拟巨资参与邮储银行IPO
中国人寿持股4.84%“坐享其成”

青年报记者 孙琪

本报讯 第十届中国如东沿海经
济合作洽谈会于9月10日-9月11日
在沪举行，上海地区200多名客商参
加活动。与以往相比，本届海洽会是
首次放在上海。如东县委县政府邀请
数十名如东在沪企业家代表和上海在
如投资项目业主代表座谈，聆听发展

建议，共商发展之策；组织发改、国土、
审批等职能部门为中欣、华亿通等亿
元以上项目投资方“现场会办”，明确
了跟进服务、解决问题的责任人和时
间表。洽谈会上充分展示了如东城市
品牌，并集中推介了临港产业、高端装
备制造业、新材料产业、生物与新医
药、电子信息技术、现代服务业、滨海
旅游、现代农渔业等8大项目。

第十届中国如东沿海经济合作
洽谈会在沪举行


