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·视野创

“我是一个喜欢挑战的人，不愿平凡平
庸，希望能真正掌控自己人生。我觉得创
业能让我提前实现这种状态，在波澜中历
练与积累，我能成长得更快。当然，刺激我
做出最后决定的，还是我最近一两年来参
加的创业比赛以及结识到的创业朋友的故
事。”谈起自己的创业历程，刘飞向青年报
记者滔滔不绝起来。

几次项目被毙不气馁
其实在刘飞看来，自己的创业之路并

不顺畅，不过好在他有一股越挫越勇的毅
力以及对创业的热情。

2013年12月份，几个学生联合会的
学长学姐联系到刘飞，邀请他与他们一同
参加创业大赛，这对于本身就喜欢挑战的
他来说一拍即合，就这样刘飞参与组建了
一个团队。然而那场比赛，让这支年纪轻
轻的队伍尝遍了校赛失利、项目变更、成员
聚散的滋味。“那时我们的第一个项目是关
注校园团购，打造一个专门针对在校大学
生的团购平台，并且提供送货上门服务，与
当前的59store有点类似。可由于参赛经
验不足以及在当时‘团购模式’并不被看
好，所以在校赛期间就被淘汰了。不过幸运
的是，虽然项目被枪毙，但评委十分看好我
们的团队，希望我们再准备其他项目继续参
赛。于是，我们立即转战第二个项目，将目
光瞄准了关于压力容器检测装置的研发与
销售，立马开始了连夜的讨论、策划、撰写、
修改等。可遗憾的是，在最后一次校赛评选
中，项目再次被毙。”

连续两次项目被“枪毙”的打击，终于

冲散了刘飞参与的创业团队。刘飞回忆
到：“部分成员选择了离开，最终只剩下了
三个人，周元凯、李萍和我。由于我们配
合默契以及现场表现不错，被评委选中，
与另外一个团队人员重组开启了第三个
项目——《上海圣翼网络科技有限公司》，
主要研发网页游戏，游戏‘佣兵冲冲冲’在
腾讯网站运营。当时重组的队员有诸咏
天、周元凯、李萍、刘飞、宋阳等同学。”

之后便是夺得了第八届“挑战杯”中
国大学生创业计划竞赛银奖、“创青春”全
国大学生创业大赛上海赛区银奖的好成
绩，再进军全国赛。

分开发展坚持创业不放弃
决赛之后，刘飞团队的各个成员分别

开启了属于自己的创业历程。
比如，诸咏天与宋阳创办格奕网络科

技有限公司，目前团队成员60多人，产品
《超神战记》在手游界影响力巨大，属于明
星产品，运营数据表现优异；周元凯以联合
创始人的身份加入杭州控客信息技术有限
公司，并担任首席社交媒体官（CSMO），负责
公司对外推广、宣传、商务对接与媒体事
宜，2015 年 4 月 27 日，控客公司打造的
miniK智能插座，完成了在淘宝众筹上的首
秀，以34.8万的支持人数和超2114万元
的众筹金额成为当时中国产品众筹金额最
高和全球参与众筹人数最多的项目。

而刘飞自己则是与合伙人重新创办了
源程环境能源科技（上海）有限公司，与国际
光伏组件生产巨头——常州天合光能合
作，为客户提供民用与商用分布式光伏发电

系统的一站式解决方案。国家出台相关补
贴政策扶持分布式产业发展，提出“自发自
用、余电上网”的用电模式，用户可享受高额
度电补贴、节省电费、余电出售这三重收益，
用户在使用清洁能源为环保做贡献的同时，
也获得了远远高于一般理财产品的收益。

不管如今各自发展的如何，至少那段
大赛时光给刘飞留下了宝贵的回忆和经
验。他告诉青年报记者，新的创业项目到现
在不足半年，虽没有窘迫到想要放弃这种境
地，但也常陷入停滞、无助的泥沼。“各种门
槛、阻碍、困难八面来袭，但是事在人为，只
要团队没垮就都不是问题。我强调的，是团
队。三流的团队能把一流的事情做垮，一流
的团队能把三流的事情做大。支撑我到现
在都没放弃的，就是靠谱的合伙人。”

创业弄潮儿：我们想改变世界，哪怕一点点
当“成为比尔·盖茨”不再是一个遥不可及的梦，当“要改变宿

命拒绝成为平庸的宿命者”成为年轻人寻找自身价值的目标，创业
已经不单单是创造财富那么简单了。在一个多元的社会里，创业
有着全景化的呈现与多元化的体现，每个人对创业内涵的理解都
完全不同，采取的方式和实现的路径也各不一样。青年报记者采
访了几位从华东理工大学走出的莘莘学子，从他们身上看到了更
多关于创业的新定义，或许，这样的创业者才能为如今的“创业”带
来真正的价值。 青年报记者 沈梦雪

“其实创业主要还是温州人融于血液
的一种创业精神吧。很小的时候觉得比
尔·盖茨很牛，就做白日梦希望能够成为
世界首富，慢慢长大发现这种梦想竟然
根植于心逐渐成长，只不过也越来越落
地。现在就是希望能够在行业、社会上，
用产品用理念可以造成影响力，去改变世
界，哪怕一点点。”谈及创业，周元凯从骨子
里透露着一份自信与执着，而在创业的这
条路上，他也确实走得坚定而踏实。

五段经历打造“创业达人”
从本科至今，周元凯的创业经历已

经非常丰富，共有五段：2010年，在本科
期间做过小本生意（卖废纸、旧书、文
具）；2011年，作为合伙人参与创立游戏
公司，旗下研发的“佣兵冲冲冲”在QQ游
戏平台上线；2014年，作为联合创始人创
立微信公众号，面向大学生提供职业、留
学、创业、社交资讯与服务，一个月推广
3000人；2014年，创办上海徒维光电科技
有限公司，提供拥有核心技术的耐高温
光纤传感器产品，拥有17家合作企业、机
构与院校。除此之外，周元凯还是华东
理工大学研究生创业俱乐部创始人、上
海商学院特聘学生创业指导以及上海师
范大学人文学院职业指导师。

拥有这样一份漂亮履历周元凯，绝
对可以称得上一个不折不扣的“创业达
人”。而回顾以往，真正与创业结缘的还
要属参加了“挑战杯”全国大学生创业大
赛。“可以说是缘分，而我本身对创业也
非常感兴趣，又希望去做这样的尝试，于
是大一时就与学生部门校学联办公室的
几个非常要好同学一拍即合，去报名参
加了。从个人经验来说，不建议大学生
要真的去创业，而是要学着抓住机会去
尝试创业。”他说道。

勇闯三回终如愿夺下金奖
周元凯告诉青年报记者，参加创业

大赛的路他一共走了三回，唯一的目标
就是不断修正自己，最终夺下金奖。

在前两回的比赛中，周元凯和队友
们的表现不俗，分别获得过第八届“挑战
杯”中国大学生创业计划竞赛银奖、上海
市级银奖的好成绩。但他并不满足，“必
须再来一次”是他常说的话，也是他对母
校的承诺。在去年已经硕博连读的他，
又凭着这股决心第三次投入到新征程
中。受导师影响，周元凯坚信科技与人
才是核心竞争力，经过多方权衡，“全金
属封装耐高温光纤光栅传感器”项目启
动，一支包括1位博士后、1位硕博连读
生、1位留学生、6位本科生的金牌团队被
他“招入麾下”。在上海市级比赛中，他
领导的团队一路披荆斩棘，获得了分组
答辩第一名，顺利进入全国赛。

在此过程中，周元凯可以说追求细
节以至于严苛，合理安排10个成员，频繁
进行头脑风暴，一次又一次交流与修改
……仅就PPT而言，他们就有7次彻底修
改，每次改动都基本推翻了之前的方案，
大篇幅改动更是超过了15次。不过这样
的付出也得到了相应的回报。2014年的
秋天，他和团队获得第九届“挑战杯”大
学生创业计划竞赛金奖、上海市金奖，而
这也是华东理工大学历史上第一个“挑
战杯”全国金奖奖杯。

暂停博士学业只为“看世界”
如愿达成了对母校的承诺后，周元

凯的创业之路也似乎越走越广。以至于
本该安分守己念博一、在实验室做研究
的周元凯在征得导师同意后，为自己申
请了半年时间，决定先创业，再念书。对
于这个决定，周元凯笑着说原因很简单，

“世界那么大，我想去看看。”
于是，他作为联合创始人加入了杭州

控客信息技术有限公司，任首席社交媒体
官。就在今年4月底，这个名叫“miniK智
能插座”、售价仅39元的小玩意，刷新了国
内网络众筹人数最多、金额最大的纪录，
并保持到现在。在上线46天时间内，该产
品吸引了 348122 人参与、累计筹得近
2115万元支持资金。而根据淘宝众筹的
后台数据，参与众筹的80后、90后占到了
七成。

在46天的众筹期里，周元凯不仅带
着团队撰写宣传文案，做推广页面，光图
片就做了上千张，后续更是举办了好几
次助推活动，包括通过淘宝请萧敬腾做
微代言，与美空网模特合作搞活动，为了
工作，他从上海搬到了杭州，每天深夜回
家，和同伴们讨论方案，周末偶尔来到上
海，也被业务工作排得满满当当。MiniK
的众筹首秀上线首日便超额完成原定的
100万目标，达到300万元。

对于一直以来的创业路，周元凯总结
道：“放弃从来没有，会有气馁，会有无奈，
但是自己心中的理想与意志一直在支撑
自己。”

何一昊是华东理工大学机动学院主
修机设和商务管理的学子，从小就对创业
有着浓厚的兴趣，并且一直在创业的道路
上实践着。开网店、二手店、做代理、开水
果店……这名大学生有着比同龄人更为
丰富的“从商”经历。而在去年参加了“创
青春”全国大学生创业大赛并最终获得银
奖后，他的创业之路走得更为踏实了。

大赛获奖正式成立公司
何一昊告诉青年报记者，在参赛前他

始终坚定地认为自己有能力和信心做好
这个比赛，并且想通过创业比赛让自己得
到历练，为日后的创业做准备。而这一切
的动力都在于害怕自己成为“宿命者”，他
要改变，要自己拥有精彩的人生。

很快，机会就来了。大一的时候，一
次偶然的机会看到了创业大赛的海报，于
是他当即决定参赛。在指导老师栾伟玲
的帮助下，何一昊组建了“Passion”创业团
队，将新型热电薄膜传感器开发成一套智
能监测系统，并尝试产业化，利用性能及
成本优势进军国内传感器市场。此项目
在“挑战杯”全国大学生课外学术科技作
品竞赛中，收获了近10家企业的合作意
向、3家公司的合作及购买意向、1家公司
的投资意向。

除此之外，该项目在 2014 年“创青
春”全国大学生创业大赛中获得了银奖的
好成绩。至此，在进行了充分的前期准备
后，2014年10月，创业团队在华理科技园
正式注册成立了公司。

在创业中感受幸福
不过，所有事都不会一帆风顺的。在

获得那么多更定与认可之前，何一昊坦
言，团队也遇到过不少瓶颈和困难。

“最大的困难是在比赛做到乏味期的
时候，有些团队成员因为有各自的安排不
能全心的放在比赛上。”他告诉青年报记
者，“曾经我也想过放弃，可能任何一个创
业者都会想过放弃。创业就是这样，每天
可以给你一万个理由放弃，但只有几个理
由就足够让你坚持下去，而让我坚持下去
的是梦想、团队、责任。”

经过这一段经历的磨炼，何一昊更加
坚定了创业的决心。目前何一昊带着参
赛团队中的大部分核心成员正式注册成
立了公司，设计了硅步APP。他发现现有
的发布校园活动、提供信息服务的APP存

在内容杂乱无章等缺点，结合对1000余
人的调研成果和8个月的反复思考，他将
APP的功能聚焦于提供资讯。他希望通过
手机移动端，为大学生推送最新通知、专
业信息、能力提升、规划目标、兴趣爱好等
方面的信息，实现一站式的管理及获取信
息。“我们的创业团队又重新出发，带着创
业大赛带给我们宝贵的经验正在致力于
做一款专注于向大学生传递热点资讯、专
业信息、能力提高、未来规划、兴趣爱好的
全面综合资讯平台，致力于成为最懂大学
生的全面精品信息平台。”

这一路走来，他最大的感受就是幸
福。“有时候当你想做一件事情的时候，有
一群人认可你做的事情，支持你想做的并
且无条件的帮你，和你一起完成这样一个
梦想，这种感觉很幸福，无论创业有多么
艰难，多么痛苦，都会感觉到很幸福。”

如果单从外表看，也许谁也不会想到
这个文静、靓丽的花季少女也会是奋斗在
自主创业这条道路上的一员。然而，杨雅
靓却用自己的实际行动证明了那颗坚持
创业的心。

18岁起经济独立赚取生活费
“其实自我18岁以后就实现了经济

独立，在学校开始了简单的创业小项目挣
取生活费，还未毕业我就开始了创业。”杨
雅靓告诉青年报记者，对于创业的理解，
她认为和求职相比只是工作的不同形式，
而创业其实更需要自我约束，承担的责任
和压力越大。“我由于生长环境的原因，自
幼就坚定了要创业的决心，在这个过程中
也遇到过困难，有过低谷，我其实也有过
迷茫期，但从未犹豫过创业的决心。而坚
持的理由就是，这是我选择的生活状态，
希望自己能够按照自己的想法，尽我所能
去实现一些自己的所谓梦想吧，只求不留
遗憾。”

实际上，在大三的时候杨雅靓就已
经启动了现在的这个创业项目。“在华
理商学院30周年庆晚会上，我作为毕业
生代表发言，提到了自己因为创业而放
弃保研的情况。没想到晚会结束后，团
委的老师联系到我，给我介绍了‘大创’
比赛，我认为这是个不错的机会，就报
名参加了。”

项目实现盈利后开启二次创业
杨雅靓的参赛项目当时已经实际运

作了一年，初期目标客户人群主要为商学
院大学生，利用国内外顶级金融集团的资
源设计大学生进阶式职业规划路径，组织
学生到企业进行长短期的实习和实践；后
期将整合更多企业资源，目标客户群体将
扩大到其他学科的大学生和部分高中生，
预期打造中国教育领域职业规划精英
平台。

在参赛过程中，她的团队分工明确，
任务完成得很好。不过毕竟是比赛，在

实际运作中她发现还是存在着一些差异
性，“比如我们在和真实的投资人聊天时
针对的问题很聚焦，对BP的要求也很精
炼，这对当时的我们来说确实还是有一
定难度去完成的。并且我们也在比赛中
希望尽可能地保护自己的商业模式，但
又要让评委看到我们的闪光点，所以这
个度的把握也是有难度的。”不过好在最
终的比赛成果不错，获得了“创青春”全
国大学生创业大赛上海赛区金奖以及全
国赛银奖。

而现在，杨雅靓的项目也依旧在顺利
运作着，并且已经实现了盈利，在业内也
获得了较好的口碑。此外，她自己现在则
已经到北京去开启了“二次创业”，与一只
清华大学-MIT的团队在做一个针对英语
教育的智能硬件产品，该产品现在也已经
获得了天使轮投资。

周元凯

何一昊

创业改变世界，哪怕一点点

刘飞 创业就是不断挑战自己 创业是一件很幸福的事

杨雅靓 创业需要我承担更大的责任


