
《 销售为王》
讲座简介：有效的市场营销策略能够提升

销售的数量。本课程将从市场销售的三个要

素———市场、客户和产品逐步为你展开“ 销售

之王的秘密”。如：产品市场；市场潜力；市场竞

争者；市场的机会；客户群体；客户的特点；客

户的分布；产品定位；价格定位；客户群定位；

产品特色等多方面角度，解读销售的秘诀！

联系我们 qnbcjb@163.com
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2014年上海创业组织发展期讲座精选

《“ 迪士尼”给创业者带来的新商机》
讲座简介：日前，上海迪士尼度假区正在全速筹备建

立当中，其中外围招商正式启动，涉及旅游、酒店、演艺文

化等方面，这也给创业者们带来了新的商机。本课程将从

“ 如何把握这个商机”出发，为创业者解读迪士尼乐园的

建立所蕴含的无限商机。

《 新公司法和新消法实施后企业应对方略与技巧》
讲座简介：最新公司法全文于201 4年3月1 日起正式

施行，新消法于201 4年3月1 5日实施。本课程主要从以下

三方面进行讲授：

1 、注册资本“ 认缴制”改革内容及评价；

2、有限责任公司的风险及防范；

3、中小企业融合新《 公司法》的方法、技巧与途径，

让创业者能够尽快抓住新公司法中的重点，掌握公司注

册的心技巧；

4、新消法在保护消费者权益中的新亮点；

5、新消法对企业经营者与服务者的影响与制约；

6、经营者如何在维护消费者权益中保护自己的利

益，让创业者能够掌握新消法实施后企业的应对策略。

《 合法创业聚集真金白银》
讲座简介：创业者为自己积累财富、财产的时候，应

该认识到市场是有法则、有规则、有规范、有竞争，更有诱

惑与陷阱的。创业者不仅需要精明，同样更需要高明。本

课程将为你讲述创业者应该掌握的那些市场法则，遵守

的竞争规则。

《 如何做好企业定位》
讲座简介：进入21 世纪后我国企业的经营环境发

生了根本性的变化，企业的定位也随之有了新的发展。

本课程将以“ 讲故事”的方式向学员们介绍各种案例，

通过生动的案例阐述“ 我要为哪些客户提供何种服

务”、“ 我以何种方式为哪些客户提供何种价值”、

“ 怎样用一句话介绍你的公司”等问题，向创业者传

递企业定位的新思路。

《 资本地图》
讲座简介：目前，私募渐渐迈入规范发展的新阶

段，本课题主要以中国企业资本为导向，从“ 创业者角

度看私募”、“ 两种不同公司的经营思路”、“ 商业模式

的要素”、“ 寻找盈利模式”、“ 私募融资、公募上市、收

购兼并，一切只不过是手段，功夫在诗外”几方面，让企

业做回企业的本质。

《 连锁经营管理基础与连锁店经营管理务实》
讲座简介：连锁经营已成为普遍采用的经营方式，本课程重点是阐述连锁经营管理的基本原理；商品、服务、法

律以及绩效管理等知识。包括：

一、连锁经营原理：连锁经营三种基本类型、连锁经营的3S原理、连锁经营理念、连锁经营管理体系；

二、连锁店管理基础：门店管理基本要求、门店管理的各项工作、工作激励沟通与交流、店长素养、连锁企业文

化；

三、服务管理：服务理念、人性化服务、服务规范、顾客管理。

《 如何处理公共关系危机》
讲座简介：企业形象是企业文化建设的核心。本课程从企业的各种标志，如：产品特点、行销策略、人员风格等

方面讲述企业形象的建立，并且该形象能否被社会各界和公众舆论所理解和接受，在很大程度上决定于企业自身

的主观努力。

《 中小企业融资类型和途径》
讲座简介：中小企业的发展直接影响着我国的国民

经济持续、稳定的发展，但是中小企业由于自身规模小、

资金少，融资困难的问题直接影响着中小企业的持续性

发展。本课程介绍融资类型和融资途径、融资要求，债权

融资、股权融资、私募融资、四板和三板融资及上市融资

（ IPO、RTO、ATO、M&A），A股、港股（ 红筹、H）、台股（ F股、T

股）美股等市场概况，以及中小企业如何制定属于自己

的目标资本市场。

《 中小企业股权融资实务》
讲座简介：本课程将针对中小企业股权融资的途径、

渠道、模式等内容，指导中小企业如何开展股权融资。

《 打造企业的核心团队》
讲座简介：一个核心团队的生命力和品质决定企业

的命运，决定企业能做多大、做多强、做多久。本课题主

要通过“ 如何区分投资人、合伙人、核心骨干”、“ 伙人

选择标准及退出机制”、“ 究竟什么才是真正的核心团

队凝聚力”、“ 如何合理的制定利益分配机制” 四个方

面来讲述打造核心团队的必要条件，让创业者能够打造

核心团队的同时，让企业有更好的发展。

《 知识性团队的狼性精神塑造》
讲座简介：团队建设进入最美好的发挥期，是可以

保持团队的最佳效率，随时可以接受挑战性的任务。本

课程从“ 知识型员工的性格特质分析”、“ 做好知识型

员工的管理沟通”、“ 创新精神来源于‘ 破坏’”、“ 好知

识型团队的后勤”、“ 知识型团队的组织架构新模式”

五个方面讲解知识性团队的狼性塑造。

《 目标管理与绩效考核》
讲座简介：如何能够更好地完成公司的各项工作和

开发员工的能力是每家企业所关注的，本课程由“ 从绩

效考核模式的变化看企业管理”、“ 如何将愿景变成企

业发展战略”、“ 如何将发展战略变成经营计划”、“ 团

队执行力是被设计出来的”、“ 过程管控比记过考核更

利于团队建设”、“ 如何培养员工的成功习惯” 几个方

面出发，全面解析绩效考核与企业管理的关系。

[专家简介] 陈甬沪 现供职于上海市工商行政管理局，高级统计师、上海市人民政府发展研究中心特约研

究员、国家工商总局特约研究员、上海市商业研究院研究员、上海市东方讲坛特聘讲师、同济大学

学生职业发展教育顾问、上海理工大学管理学院客座教授、国家职业资格认证考评员等。

曾从事过报社编辑记者工作，长期从事社会学、经济学、行政法学、市场监管领域研究，著有

《 言商论道》《 当代中国私营企业治理机制探实》《 中国企业登记注册制度》《 国际企业登记注册

制度》《 经营者信用及管理》《 生存价值权益-当代私营企业家社会角色选择》和在主流媒体发表

论文及文章250万余字。

2

1

马宏 现任“ 棋盘投资” 董事总经

理，20多年金融行业的从业经历，使得

始终处于市场一线的马宏先生，对企

业创业、商业模式、融资投资、资本运

营，拥有了近距离的切身理解和深刻

感悟，积累了丰富的一手的操作案例。

[专家简介]

3

赵怀秋 工商联商会执行委员上海市虹口区商会实业公司副董事长兼总经理；海联会、社会商

业协会理事；国务院发展研究中心《 企业与法》编辑、记者；联华百货经销公司总经理；中美中日

合资企业中方首席代表；上海百老德育讲师团高级讲师；中国青年创业国际计划（ YBC）组织导

师；上海申洋国际交流进修学院常务副院长；擅长企业营销策划，连锁加盟企业研究。

[专家简介]

4

虞建卫 现任盛和资本SPC总裁；曾任

卜蜂国际植物一条龙企业中国区营销中

心副总经理、000557广夏银夏实业股份

有限公司副总裁、Pacific Pearl Group 普

睿投资中国区部总代表。

[专家简介]

史德宽 现任普华人才服务有限公

司总经理，长期从事创业的团队建设

和人力发展培训。

[专家简介]

6
王琪海 现任武田药业有

限公司培训总监，曾就职于

跨国公司销售的第一线，从

销售代表到主管、地区和大

区销售经理，至大中华区销

售培训经理，20年的销售工

作经历，使得王老师对销售

队伍的管理有深刻的体会。

[专家简介]

5

7
8

《 企业经营管理的风险防范及对策》
讲座简介：在市场经济条件下，企业面对

商场的激烈竞争，要始终处于不败之地，首要

的就是在不断的变化中作出有效、及时的应

对。本讲座从企业经营决策方法论和实践论

角度展开探讨，以进一步拓展创业者的知识

面，将创业中的风险防范于未然。

郑友男 现任上海铁路局党干校经济管理教研

室副主任、讲师，兼任上海晨立商务信息技术有

限公司BS22首席培训师、创业家园首席顾问、市

开业专家志愿团专家、南开大学EMBA客座教

授。多年从事国内贸易、对外边境贸易及运输货

代等经营管理工作，不仅积累了丰富的案例，也

积累了丰富的企业经营管理理论和实践的经验。

[专家简介]

《 如何规避企业风险》
讲座简介：创业风险无处不在。该课程

的主要内容包括风险与创业风险的内涵、创

业风险的产生、创业风险的类别、创业风险

的规避方法和技巧、初创企业风险案例解析

等。课程遵循理论与实践相结合、方法与案

例相结合，以互动分享、引导式发问为主的

教学原则。使创业者了解创业风险和创业风

险类型，掌握规避创业风险的方法，减少创

业风险，提高创业的成功率。

《 创造型思维与创新方法》
讲座简介：创新是一个企业生存和发展

的灵魂。本课程通过创新案例和启发式教

学，帮助创业者建立创造性思维能力、突破

其思维障碍、培养创造性思维，达到创新创

业能力。

韩继坤 现任上海

张江创新学院研究

室主任、高级经济

师、企业培训师、创

业实训讲师，长期从

事科技创新政策方

面的研究。

[专家简介]


