
[寄语创业者]

明确自己的目标，分阶
段去一步步实现。有时候想
得太多，往往会束缚自己的
手脚。从简单的着手，做一
步看两步，这样逐步的往前
走，才会容易成功。
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“ 儿时味道”让人回味无穷
俗话说，民以食为天。荡漾在中华民族饮食文

化的这条长河中，生态、绿色、环保的蔬菜已难以
寻觅，“ 儿时味道”总让人回味无穷。上海儿时味
道农业科技有限公司总经理张建强让人如愿以
“ 尝”！

本版撰文 青年报记者 高彩云
本版摄影 青年报记者 常 鑫

张建强曾在IT行业闯荡

多年，事业有成的他进了毫不

相干的农资行业，他却说：

“ 创立儿时味道，与其说是满

足大家的需要，不如说是我需

要它。在这里，我能感觉到做

的每件事，都有了看得见摸得

着的意义。”

如他所言，每天庸庸碌

碌，没有理想，从此前进的步

伐将停止。人的一生要有奋斗

目标，要把琐碎的事情都堆积

为成功的垫脚石。

[记者手记]

找到适合的舞台

就读于上海理工大学的张

建强，“ 品学兼优”天生就像是

他的代言词，勤奋好学的他，博

学多才是成功的唯一途径，每学

期的奖学金似乎总是为他而准

备着。

为了丰富校园生活，大二他

踊跃加入了学生会，从那天起,

他一直努力、严格地要求自己，

与全体成员历经风雨，不到半年

的时间，积极、开朗的他就与同

学打成一片，被推选为学生会主

席。身份的转变让他深刻认识到

自己肩负责任的重大，在他的带

头引领下，学生会开展了许多有

意义的活动。

记得为举办开学迎新晚会，

作为学生会主席的张建强，筹备

迎新工作，对他来说是一个新课

题，如何将这次活动搞得有声有

色，达到极佳的效果，这是对他

组织能力的考验。布置舞台、邀

请嘉宾、奖项设置、组织经费，作

为一个总策划人这些都应该胸

有成竹，手揣几百块钱的他哪知

道，巧妇难为无米之炊，资金成

了他最大的难题。

善于打开思路的张建强建

议：与其坐着等，何不走出去。带

着团队成员，开始游走学校周边

的企业，也许是机缘巧合，在与一

家百货公司市场部经理交谈的时

候，没想到他读书时也曾任过学

生会主席，对于校园迎新活动很

是支持，在合作上他们找到了契

合点，当场就拍板确定了合作方

案。并给予资金上的支持，资金到

位让张建强心里有了谱，在他的

精心设计下，现场气氛十分火爆，

一次次将活动推向高潮。

光阴似箭，时光如白驹过隙

般，四年的学生生活转眼间就过

去了，这段既紧张又充实的光

阴，如今似一幕幕画面历历在

目，真诚、合作、成功一路点点滴

滴，造就了他社交、应变的综合

能力，在这段岁月里，虽然压力

要比其他同学大的多，为学生会

做了应该做的事情，再苦再累也

觉得很开心。

毕业后，张建强来到一家世

界500强企业工作，出生青浦的

农村家庭的他受传统思想影响，

心里下了两个决定：一是要找一

个稳定的工作；二是要在上海扎

根下来。刚进单位时候，公司决

定先让他锻炼学习。先后深入了

不同的部门，计量部、项目管理

等岗位，让他记忆最为深刻的

是，在做项目管理时，曾跟了一

个德国领导，给予了刚进单位工

作的他，一些工作方法、思路和

生活的观点等，亦师亦友的身

份，给了他很多的启示，教会了

他事情该如何处理。

受他影响，张建强养成了每

次与人谈话，都会拿出桌边准备

好的废纸，把谈话内容很有逻辑

性的画出来，“ 德国人的办事的

方式，都比较严谨，做什么都会

事先想好步骤，逻辑和思路都很

强”，从中让他受益匪浅地说

道，这个好习惯也是从当时养成

的。思路和各方面都会比较缜

密，在工作中就会变得得心应手

起来，虽然是技术人员，但在无

形中张建强就被提升到了另一

个高度。

通过自身的表现，得到了领

导的肯定，明白领导有时掌握的

信息面不是很全面，这个时候就

需要扮演好基层专家的角色，能

够帮领导做一些决策参考。当时

虽然是做项目管理，但领导不时

地会给他布置其他任务，保持“ 能

者多劳”心态的他，一概来者不

拒，“ 有机会就上，一个岗位却学

到多个领域的知识，求之不得”，

有时，整个项目的研发、现场实验

和大规模生产，所有的事情只要

是他的项目，领导给予他权利，放

手让他去策划、筹备、执行。

领导将张建强认真、勤奋看

在眼里，每次都有意给他创造机

会，让他在不同的岗位上锻炼和

挑战，对于有拼搏精神的他总能

欣然接受，转战运营部。负责整

个中国区的售前技术的业务推

广，整个方案、技术、商务有经验

的他，对整个公司的运营流程，

比其他员工都了解得更多，把理

论与实践，亲身体验并且完美融

合到了一起。

经过多年多打拼，张建强在

技术、营销、管理集于一身，荣升

公司管理层干部，还拿到了复旦

大学MBA毕业证书。这对大部分

人来说在事业上已算有所成就，

将来在公司一定会有更好的发

展空间，是所有人所求之不得的

机会，而此时，他却做出了让大

家意想不到的决定，毅然放弃了

眼前优渥待遇。促使他做出这个

决定，是无意中看到了电视上一

次关于讨论国人舌尖上安全隐

患的话题，改变了他的初衷，决

定投身到这场舌尖上安全的保

卫战之中。

品学兼优 游刃有余

满怀憧憬 一展身手
消息一经传出，朋友、同事、

亲人对他的决定都持否定态度，

特别是父母亲，更是不能理解，

责备地说道：“ 我们辛苦供你读

大学，是让你将来能够出人头

地，可你倒好，跑来跑去又跑到

农村”，而张建强却坚定地说：

“ 农村是一个最锻炼人的地方，

在这里发展将大有作为。”

据张建强了解，小时候蔬菜

水果的味道始终令今日市民怀

念，现今已无踪影。他就想在脚

下这块土地，用自己的智慧和能

力，种出市民记忆中具有“ 儿时

味道”的绿色果蔬，筑起一道舌

尖上的防火墙。

说时容易做时难，俗话说：

隔行如隔山。在企业工作游刃有

余的张建强，到农村却成了地道

的门外汉。虽说出生在农村，可

他对农业知识的了解却并不多，

但这并没有阻碍他追求梦想的

脚步。

在张建强不懈的努力下，

201 2年，他来到浦东书院镇李雪

村，租了500亩农田，上海儿时味

道农业科技有限公司正式成立，

同时在上海书院、浙江天台山建

立了基地。

起初，他放下身价虚心向当

地的农民、农业技术专家请教，

了解相关的种植、培育知识，抽

空到图书馆借阅各种农作物的

相关书籍，将理论知识与实践结

合在一起。

通过不断的实践，对农业基

础知识有了新的认识。同时扩大

视野，引进国外高新科技产品，

推出全营养种植模式，将先进科

学技术融入传统农业加以栽培。

整个蔬果园全部使用水溶肥，提

高植物的营养吸收率，降低了土

地的污染。减少病虫害，确保食

品安全。

付出终于有了回报，从育

苗、施肥到采摘，张建强严格按

照植物营养方案进行标准化种

植，凡事亲力亲为。他还建立了

仓储保鲜和全程冷链物流系统，

结合一站式配送服务，既节省了

资金，又把新鲜健康的食材及时

送到市民手中，赢得了他们对

“ 儿时味道”的青睐。

一次浦东新区“ 农博会”

上，一位60多岁的老阿姨连续三

天来购买蔬菜，竖起大拇指夸

赞：“ 黄瓜、番茄都是儿时的味

道，好久没吃到了，正宗。”一直

持反对态度的父母，吃到儿子亲

手培育的蔬菜、大米，笑着肯定

说：“ 没错，的确是记忆中的味道

⋯⋯”

随着，张建强种植技术不断

提高，基地的没亩蔬菜产值可达

3万元以上，所种植的农产品由

几种增加到100多个品种。一片

绿油油的田野，散发出满园瓜

果、蔬菜的扑鼻清香，张建强站

在田埂上，望着通过自己双手辛

勤耕耘的果实，心情无比喜悦。

承载着“ 儿时味道”的蔬菜、瓜

果，成就了张建强青春梦想，同

时让市民享受到“ 返璞归真”的

感觉。

锁定目标 寻求“ 真爱”
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