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青年报记者 孙琪

本报讯 “ 企业入驻我们园

区，无论实体入驻还是虚拟入

驻，我们都将免费提供微信网站

的制作、开通服务，帮助创业者

开拓市场，提升企业形象。”全

能创业园总经理李斌介绍，他与

合伙人联手打造的全能创业园，

专注于投资早起创业项目，已在

上海、苏州、无锡拥有8家直营园

区，1 5家合作园区，为刚起步的

创业者们逐步在全国搭建起“ 造

梦工场”。

市中心创业不是梦
“ 一家主营装修的企业主有

意在市中心租个办公室会客用，

一年租金从数万至十数万不等，

听闻我们在市中心的会议室一个

月使用6小时，租金只要300元，大

呼便宜，一口气租了三年。”

李斌介绍全能创业园区的第

一个特点就是设点全在市中心，

徐汇、静安、虹口、黄浦等多个区

的高档写字楼都有全能创业园区

的直营园区或合作园区，交通便

利，办公环境上佳，是小微企业较

好的起步场所。

只要企业入驻，就可专注企

业核心业务，园区提供一条龙创

业服务，从企业开办的公司注册、

租借办公室场地、到日常经营的

财务代理、人事外包、工商年检以

及创业政策咨询，企业配需、法律

援助、翻译、VC融资等等行政琐事

等园区都可包办，园区还将根据

企业实际情况推荐参加各种创业

大赛。

创业者可以根据自身需要选

择虚拟入驻和实体入驻。所谓虚

拟入驻每月所需费几百元，创业

者可将公司注册在园区，但平时

在家办公，园区提供前台行政接

待服务，代收发信函快递，如有客

户拜访，可使用园区位于市中心

的会客室；实体入驻则是指创业

者园区的租借办公位或独立办公

室，享用园区提供的办公资源，费

用在每月数千元不等。

另外，上海35周岁以下创业

者入驻全能创业园，可免费将公

司注册在徐汇区、免费使用市中

心办公位1 年或免费使用虚拟办

公室2年、免费代理财务记账，享

受20万社保补贴返还，30万创业

贷款担保，园区还赠送微信网站

企业版，“ 这些都是政府买单，节

省下来的费用可达53万，这对初

创 的 小 微 企 也 是 一 笔 不 小 费

用。”李斌表示。

免费开发微信网站
李斌介绍为保证入驻园区企

业品质，还建立了严格的企业准

入制度和一定考察期。“ 曾经有

一家入驻企业，各项资料都符合，

但在考察期被我们发现生产假冒

产品，还有拖欠员工工资行为，就

立刻清除了出去。”2007年至今，

已经累计入驻园区企业多达2000

余家。

今年5月1 0日在“ 201 4上海

零成本创业政策与创业项目天使

投资交流会”，一项微信功能使

用引起人们的关注。当天，会议报

名和会议签到均使用了微信报名

和签到系统。到会者只需报出手

机后4位尾号即可完成签到，可扫

一扫二维码也可完成签到。在会

议的集中提问环节，还用到了微

信墙功能。据悉，该系统均为由全

能创业园自主研发和提供。

如今，全能创业园更是把这

项技术运用到为入驻企业服务中

去，据悉，只要企业入驻，园区就

可为其开发一个微信网站企业

版，并运用自身资源进行推介，且

均为免费。据悉从去年年底开始，

园区内部已有50家企业享受微信

网站开发服务。

U卡商盟：一个大三男生创业经
如果要用一个词来形容创

业青年汤思凡，“ 年轻”再合适
不过了。如今，还是一名大三学

生的他，凭借着创业项目“ U卡商盟”，带着全球青
年创业精神大奖的荣誉，从美国华盛顿载誉归来。
不仅如此，这名在校大学生还一举夺得了2013年第
六届光华创业精神大奖赛（ BESA）上海赛区一等
奖以及全国成人组冠军。 青年报记者 陈颖婕

全能创业园 助早期创业者筑梦

做多份兼职为创业打基础
背着双肩包，走在绿荫成排

的大学校园里的汤思凡，与身边

的同学看似别无两样。不过，除了

学生的身份，汤思凡还多了一个

创业者的“ 头衔”。

许多人不禁要问，这个刚满

22岁的年轻大学生，在他的创业

计划书里，究竟蕴藏何种“ 魔

力”，才能在群雄角逐的创业大

军浪潮中脱颖而出，荣获多项殊

荣？

怀揣着对创业的憧憬，在高

考填志愿时，汤思凡毅然决定要

来上海闯闯。

如今，在上海商学院就读信

息管理与信息系统就读的汤思

凡，自入校以来，就一直在为自己

的创业梦做铺垫。他经常利用课

余时间，做多份兼职，包括家教、

外卖员、会计事务所文员、家具和

婚纱销售员等。汤思凡深知创业

的不易，想要一下子将事业建立

起来相当不易，因此必须先积累

经验，学习别人的创业模式。

在一定的商业模式积淀之

后，汤思凡决定从自己的身边摸

索创业路。他开始观察学校周边

的市场和商业环境，并进行调研，

想先在学校里开启自己的创业计

划。

创

NFTE20周年筹资晚宴与世界500强女企业家合影。

开拓“ 第三方物流”模式
在创业一年多的时间里，汤

思凡的“ U卡商盟”已经盈利3万

余元。期间，他还注册成立了“ 上

海托姆克商务信息咨询有限公

司”，他所撰写的“ U卡商盟”商

业计划书更是一路过关斩将，获

得了上海市、全国以及全球性的

创业大奖。

如今，他的创业项目也获得

了社会机构的大力支持，包括为

他免费提供的大学生创业园区办

公场所等。在汤思凡看来，得奖并

不代表结束，而仅仅是个开始。

“ 一样的转角，不一样的风

景，这只是一个开始。”这是汤思

凡写在U卡上的一句话。汤思凡的

创业路也仍在继续。如今，汤思凡

找到了新的创业搭档———李鹏

博，他们正在构思“ 第三方物流”

作为新的创业计划。他们设想将

学校和商务区周围的餐饮店变成

自己的合作伙伴，为他们提供有

效的外卖配送服务，餐饮店只需

按订单数量来支付报酬，可大大

节约成本。目前，他们已经推出了

“ 枣糕”外送服务模式，经营效果

相当可观。

“ 餐饮合作只是我们的第一

步。”汤思凡表示，希望进一步把

外卖高峰期之外的时间利用起

来，开展快递收寄服务等多渠道

第三方物流服务模式。

创立“ U卡商盟”一年获利3万
汤思凡注意到，现在大学生

的钱包里一般都有好几张由不同

商家提供的会员卡、优惠券，数

量携带之多，会令人感到麻烦，

时不时，还会把一些优惠卡券弄

丢。对此，汤思凡留了个心眼：

“ 那时我还得知了一种创新的商

业运行模式———异业联盟。它是

利用虚拟平台进行资源运作，让

各结盟商业主体之间实现资源

共享、信息共享，是一个共赢的

成功系统。我就想到用这种模式

解决大家‘ 卡太多、使用不便’的

烦恼。”

于是，汤思凡的“ U卡商盟”

设想初具雏形。大二暑假，汤思凡

召集了同班4人，合资3万元，在学

校附近租借了一间月租1 500元

的60平方米办公室，便开启了他

的创业第一步。

汤思凡介绍说，U是英文单词

Uni ver s i t y的简称，同时与“ 优

惠”谐音，表明目标客户是在校

学生，致力于为大家带来优惠与

便捷。汤思凡设想，只要学生们花

1 0元钱购买一张U卡，在消费时

出示，即可享受一定的优惠。大家

一卡在手，生活无忧便是他的创

业目的。

紧接着，汤思凡和他的团队

成员挑选了学校周边受欢迎的店

家，逐一和他们洽谈优惠额度，希

望他们入驻“ U卡商盟”的网站和

“ U卡小助手”的微信公众平台。

不过，由于自身年龄偏小，外

加公司成立不久，学校周边部分

商户对于汤思凡的构想一开始

并不认同。为了能够“ 攻克”更

多的商家，汤思凡和他的团队成

员有时连饭都顾不上吃，一下课

便到各家商户施展“ 软磨硬泡”

的功力，凭借着这份真诚和执着

的信念，陆续加盟“ U卡商盟”的

商家很快有了30余户，他们的经

营范围几乎囊括了学生衣食住

行的各个方面，通过U卡的使用

量，汤思凡的创业团队从中获得

提成。

全能创业园加入上海创投人才联盟。


