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本报讯 首席记者 徐可奇 小小SIM
卡不仅可充当金融IC卡，还能加载公交卡、
社保卡、学生卡、门禁卡、电子票等诸多功
能，这不再是设想而将成为现实。记者昨日
了解到，用户借助中国移动手机客户端，将
可“ 空中”申办金融IC卡，可将新申办的金
融IC卡账户信息直接下载至中国移动SIM
卡中，比银行柜面、邮寄等传统方式办卡更
方便。

记者昨日了解到，中国银联与中国移
动双方基于移动支付的远程发卡和应用管
理平台（ TSM）已完成互联互通的技术测
试，首次实现了跨行业TSM平台的对接。这
是双方继2012年6月签署移动支付合作协
议后，推进合作实施取得的首个重要成果。

移动支付的推广应用涉及行业多、覆
盖面广，需要产业链各方的积极合作。TSM
平台正是连接移动支付参与各方的“ 桥
梁”，为其提供基于安全支付载体的智能
卡应用发行和管理服务，从而实现各方资
源最大化共享。

随着金融IC卡推广渐成主流，此次中
国银联与中国移动TSM平台对接后，用户

借助中国移动手机客户端，将可“ 空中”申
办金融IC卡。具体操作简单：打开手机客户
端，向银行提交办卡所需信息并经审批通
过后，可将新申办的金融IC卡账户信息直
接下载至中国移动SIM卡中，SIM卡即相当
于金融IC卡，比银行柜面、邮寄等传统方式
办卡更方便。而在支持近距离无线通讯

（ NFC）功能的手机终端使用这张SIM卡，
更可在银联“ 闪付”终端实现快捷支付。

集成多行业应用是中国银联与中国移
动合作实现的另一大特色功能。通过双方
TSM平台，用户可为中国移动SIM卡加载
公交卡、社保卡、学生卡、门禁卡、电子票等
诸多功能，利用手机终端轻松实现各类应
用。小小SIM卡，不仅可充当金融IC卡，还
可成为用户享受综合便民服务的工具。

记者了解到，越来越多商业银行参与
中国银联与中国移动的TSM平台。该平台
将为银行开展发卡业务提供新的渠道，有
助于降低发卡和管理成本，也有力支持其
创新服务的完善，提升服务质量；同时将为
产业链各方探索互利共赢的合作模式，加
快推动移动支付产业发展起到积极作用。

本报讯 实习生 李晓迪 记者 沈梦
雪“ 好点子”就是财富商机，能满足人们
的需求就是好的创意。“ 创意”渐渐成为
人们选择礼物的首要因素之一。从去年以
来，小王的身边就兴起了“ 生日钞”热，生
日钞是指钞票的8位数字编号与公元纪年
的生日日期的年月日完全吻合。虽礼轻但
情意重，在过年过节送给小辈或是平时送
给过生日的朋友都是不错的选择，一般号
码的10元生日钞经他包装后能够卖到120
元左右，他就通过做中间人帮周围的朋友
搜寻生日钞，获得一些酬劳。

逛市场偶遇生日钞
还在上大学的小王平日里就有逛邮

币卡市场的习惯，总爱搜索一点新奇的东
西作为礼物送给朋友，像生肖邮票、生肖
纪念币等都是他送礼的好选择，价格不
高，却很有意义。“ 前段时间有个朋友过生
日，可我已经送过邮票了，正在愁送什么，
就被一摊位的生日钞吸引了。”

于是，他详细地问了钞票的价格，生
日钞的规格有1元、10元、100元等面值，相
对应的卖价是70元、90元、350元。因为8位
数字与生日相匹配，当时他就想，这些编
号钱币对于特定的人肯定是有意义的，应
该会博得朋友的喜爱。

“ 我当时就买了一张10元的生日钞，
85元成交的，又买了个小册子夹着，看起来

挺有档次。”小王告诉记者，这种礼物的新
意赢得了周围人的赞赏，此后，就有同学托
他帮忙找生日编号的钞票，并给他一定的
辛苦费，渐渐地这成为他谋财的小途径。

衍生“ 压岁钱”“ 纪念日”概念
小王告诉记者，“ 生日钞”中一般的8

位数号码从1元到100元一套大概是1200
元，但是特殊的号码，如19491001这样的
特殊编号生日钞价格就高达8万元。“ 学生
就只能买得起普通的号码啊，一套生日钞
大概能获得200元的中间费。”小王告诉记
者，生日钞很难凑齐一套，卖出最多的是
10元生日钞，他给钞票配上一个小相框或
是册子，包装后的生日钞转手能多赚三四
十元。

“ 我都是从钱币市场的正规渠道淘来
的生日钞，虽然价格比网上的贵一些，但
绝对是真钞，也是合法的。”小王说，年前
一段时间他借着压岁钱作为宣传噱头，卖
出了不少。小王告诉记者，客人一般都是
买去送给晚辈做压岁钱的，100元拿不出
手，还不如送有特殊意义编码的包装过的
压岁钱礼品大气。

如今，过了压岁钱的档期，小王寻思
起“ 纪念日”的主意。他告诉记者，情侣之
间喜欢营造浪漫气息，以相识的纪念日或
是对两人有特殊意义的日子为卖点，应该
也是个不错的想法。

本报讯 首席记者 徐可奇 重疾险有
投保必要已经成为共识，但很少人知晓投
保重疾险需适时“ 升级”。据记者了解，近
年来的理赔数据显示人均重大疾病赔付
不足5万元。主要原因在于客户投保金额
偏低。相关保险专家建议，重疾险投保额
度应相当于家庭总收入的3倍至5倍比较
合理，另外重疾险的投保额度一般不能少
于家庭的净负债。

全国肿瘤登记中心最新发布的《 2012
中国肿瘤登记年报》提醒人们，全国每年
新发肿瘤病例约为312万例，平均每天
8550人，每分钟有6人被诊断为癌症。众所
周知，重大疾病的发病率在提高，而多种
重大疾病的治愈率也在逐年改善。

记者从沪上多家寿险公司了解到，近
年来的理赔数据显示人均重大疾病赔付
不足5万元。主要原因在于客户投保金额
偏低，而随着医疗费用逐年攀升，保障就
显得杯水车薪。

因此有关保险专家建议，客户可合理
进行家庭健康管理，在保持健康生活习惯
前提下制定合理的保险规划，并适时根据
实际变化实施最适合自身的“ 升级”，为自

己和家人补充重疾等保障，完善家庭保障
规划。

在一家名列世界500强外企工作的陈
先生告诉记者，他从两年前开始投保重疾
险，但除了知道要缴费20年和年缴保费
3000多元外，对这款重疾险产品有什么保
障功能、从什么时候开始“ 领钱”等重要
信息却一知半解。

其实，像陈先生这样的保险消费者并
不少，许多保险消费者对于自己购买的保
险产品并没有充分的认识，更谈不上适时
进行保单“ 升级”。

保险专家建议，重疾险投保额度相当
于家庭总收入的3倍至5倍比较合理。另外
还需要考虑房贷和车贷等家庭负债因素，
重疾险的投保额度一般不能少于家庭的
净负债。

相关保险专家建议，在现实生活中投
保人应该每年对重疾险至少进行一次保
单盘点，确认保障额度与自身家庭情况的
匹配情况。重疾险规划是一个动态的过
程，不会因为一次购买而结束，不应对保
单置之不理，特别是需要关注随着年龄的
增长，保障计划有无调整必要。

本报讯 通讯员 何思铭 作为中国一
家综合金融集团，平安集团在完成并购深
发展银行之后，银行、保险、证券、信托等
牌照一应俱全，综合化金融的优势不断凸
显。作为平安银行的高端财富管理品牌，
平安财富依托综合金融优势，在全面打理
投资者的金融需求的同时，更周全的考虑
到客户与家人的平安，提出为无形的财富
提供一份保障。

关键词1:保值
平安财富的专业团队凭借其跨部门

风险评估流程和丰富的风险评估案例搭
建起的稳健的风险控制体系显示出独特
的竞争力。平安财富团队的专业人士不仅
能为客户提供金融资产的投资渠道或向
客户销售产品，更能够提供服务，为客户
的资产安排、资产管理和保值增值提供方
便和建议。

针对金融市场的变化起伏，平安银行
依托综合金融的平台拥有一些期限灵活、
风险可控的理财产品，其中包括常规保本
类理财产品、货币性基金、跨市场货币基
金信托等产品。这些产品由平安银行投资
于信用级别较高、流动性较好的人民币金
融工具，能够实现投资者保证本金、风险
低、流动性强、投资成本低等多项要求。

关键词2:增值
平安财富专业的服务团队，以及个性

化的投资规划，能够为客户提供多种类的
投资产品、交易工具，满足其对资产的增
值需要。其中，增值类产品包括常规非保
本类理财产品、各种类型基金、信托产品

等多元化、跨市场的资产配置，涉足资本
市场、非资本市场和货币市场等多个领
域，同时提供前瞻性的产品管理策略，专
属理财顾问为您周全规划，有针对性的满
足客户细分的需求。

关键词3:保障
整合平安集团的综合金融优势，平安

银行为贵宾客户提供包括综合交通意外
险、全车人员意外险等保障、国内外急难援
助等保障。凭财富金点还可享受旅游综合
意外险，申请90天内，在离开平安银行登记
的常住地100公里以外发生的意外事故或
受到旅程阻碍等，均可享受相应保障。

另外，尊贵平安礼遇为平安财富客户
精心奉献360度体检筛查、行车关怀、专享
机场接送等多项健康关爱的服务。这些保
障性服务同时也是平安银行最近新推出
的贵宾客户新权益的重要内容。

关键词4:超值
当大多数银行还停留在卖产品的阶

段时，平安银行就为高端客户推出了综合
性解决方案，而不是单纯地卖投资产品或
零星的增值服务。其综合理财规划服务除
了投资理财服务之外，还提供包括退休、
旅游、教育、医疗等一系列超值服务。

平安银 行 为 贵 宾 提 供 留 学 体 检 推
介、留学旅行安排及行前信息服务、留学
国驾驶学校推介、紧急电话翻译服务、知
会父母等贴心服务。平安财富客户可专
享多项定制理财产品及尊贵平安礼遇，
平安白金信用卡持卡人更独享加油9.5折
等超值回馈。

市民蔡女士咨询：“ 我去年年初因意
外受伤住过一次院，到年底才偶然发现我
3年前投保的意外医疗险保单。想问过了
这么久，还能够申请理赔吗？”

答：太平人寿理赔专家介绍，保险理
赔申请是有时间限制的，险种不同，时效
也不同。根据《 保险法》有关规定：人寿保
险（ 一般指长期寿险或者死亡、伤残等给
付性保险）的被保险人或者受益人向保险
公司请求给付保险金的诉讼时效期间为5
年，人寿保险以外的其他保险（ 一般是指

医疗、津贴等费用补偿型赔付性保险）的
被保险人或者受益人，向保险人请求赔偿
或者给付保险金的诉讼时效为2年，以上
时间自被保险人或受益人知道或者应当
知道保险事故发生之日起计算。

因此，为确保自己的权益不受损失，
投保人在购买保险后，要定期整理自己的
保单，并注意索赔的有效期限，一旦出险
要及时向保险公司报案、理赔，以免错过
理赔时效，蒙受不必要的损失。

记者 沈梦雪

医疗费用逐年攀升
投保重疾险需适时“ 升级”

借助综合金融优势 平安财富全新起航

》咨询

别出心裁的“ 生日钞”获酬劳
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