
买保险养老 买理财产品同样可养老
客户表示“ 买不买关键看收益”
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据第三方研究机构普益财富统
计，截至今年9月末，招商银行、华夏
银行和上海银行共发行29款养老理
财产品，资金大多投向债券和货币
市场以稳健为主，将养老金长期投
资的理念融入理财产品设计之中面
向社会大众发售，符合养老产品“ 安
全”的理念。

记者通过比较发现，招商银行
在今年4月发行“ 养老”理财产品，
对3年的投资期限分段计息，平衡了
投资者的流动性需求与寻求资产长

期保值增值的需求。该产品以91天
为一个“ 投资周期”，第一个投资周
期的到期收益率达到5.10%。投资者
可选择在规定时间内申购赎回，或
自动进入下一投资周期得到复利收
益。另外该产品属于有条件保本，即
在规定赎回期内赎回，银行保证投
资者本金。

华夏银行也在今年6月推出“ 养
老”理财产品，至今共发行8款，期限
较短均在4个月左右，属于非保本浮
动收益型，但在所投资产中配置了

票据资产以保证产品收益率稳定。
上海银行从今年1月起推出的养老
理财产品为非保本浮动收益型，期
限6个月，资金投向债券市场、货币
市场，收益率要高于同期发行的其
他理财产品。

虽然这3家银行推出的“ 养老”
理财产品都不是完全保本，但都投
资固定收益品种，因此相关银行人
士表示基本可实现预期收益水平，
客户在购买时可根据公布的预期收
益和期限来决定。

本报讯 记者 沈梦雪 长假消
费狂欢结束之后，随之迎来的便是
信用卡还款高峰。记者了解到，目前
银行跨行转账支付费率普遍在2元
-50元不等，但随着智能手机的普
及，多家银行纷纷热推手机银行业
务争抢客源，且实行跨行转账免手
续费等多项业务优惠活动，对此银
行人士建议，持卡人可货比三家选
择最实惠的信用卡还款渠道。

多家手机银行免费
近日，市民史小姐向记者反映，

她已连续收到两家银行发来的短信
通知，显示凡通过该行手机银行跨
行同城或者跨行异地转账，手续费
一律全免。“ 手机银行的活动越来越
多了，这次还信用卡我就尝试操作

手机银行，感觉很方便。”实际上，早
前为推广手机银行这一新支付工
具，不少银行就纷纷对部分手机银
行业务推出折扣不等的优惠活动，
而近期，银行更是将此前的“ 优惠
战”升级，多家都推出了关于转账的

“ 免费午餐”。
记者咨询了解到，目前光大银

行、民生银行、农业银行、招商银行
等都对客户通过手机银行进行转账
汇款免收手续费。例如，光大银行从
即日起至12月31日，使用手机银行
渠道办理跨行汇款业务全部免费；
民生银行规定，即日起至2012年12
月31日，客户通过手机银行转账，无
论同行跨行、本地异地，均不收取任
何手续费；农业银行及招行银行的
手机银行都实行跨行同城以及跨行

异地汇款手续费全免等。

建议货比三家
针对上述的优惠活动，中国银

行理财师孙先生向记者表示：“ 通常
银行跨行转账支付的费率普遍在2
元-50元不等，手机银行的免费活动
自然能为客户省下不少钱，因此近
日选择通过手机银行进行汇款、转
账的客户还是比较多的。客户可以
通过网点柜面申请或网银专业版自
行操作，即可成为该行手机银行签
约客户，免费转账汇款。”

此外，他还建议，由于各家银行
推出的手机银行亮点都不尽相同，
客户可以在享受优惠政策的基础
上，货比三家后再做决定。“ 比如有
的银行推出的手机银行功能很全，

不仅囊括了账务管理、转账汇款、投
资理财、缴费支付等服务，还提供网
点查询、基金动态走势等实用功能；
而有的银行采用的是国际通行的高
等级安全认证工具———动态口令牌
来保障使用安全。”

不过另外也有银行分析人士表
示，目前手机银行已逐渐获得手机
用户的接受与认可，为抢占手机银
行的巨大市场空间，多数银行都加
大了部分手机银行业务的优惠力
度，以吸引更多用户，而对银行而
言，手机银行成本其实并不算高，但
利润空间却不小，所以即使银行对
手机银行的部分业务免费，也并不
会对银行整体利润造成影响，但预
计明年开始，这些免费业务可能将
逐渐减少。

眼下养老不止保险这
一种方式，买理财产品同样
可达到养老的目的。记者昨
日了解到，3家银行发行的
理财产品已涉足“ 养老”概
念，预期收益水平要比普通
理财产品高。但“ 养老”概
念对相关理财产品来说相
当于噱头，客户群体并不局
限在老年人，部分客户表示

“ 买不买关键看收益”。
本报记者 徐可奇

买不买关键看收益
当前我国正步入老龄化社会，

如何实现“ 无忧养老”的问题关乎
每一个人。相关数据显示，截至2011
年年底，我国60岁以上老年人口达
1.85亿，老龄化提前到来，意味着

“ 未富先老”，养老保险制度面临着
负担重、筹集资金难等诸多挑战。而
我国的养老基金目前沿用的还是
1996年的投资保值策略，即主要投
资于银行存款和国债，其中投资国
债的比例不到10%，因此养老基金的
投资收益面临抵不过通货膨胀率。

“ 买不买养老理财产品关键看
收益。”客户李先生对记者表示，目
前存款利息实在太低，父母平时会
委托他买理财产品。目前个别银行
推出的养老理财产品预期年收益可
超过5%确实有吸引力，如果每期发
行的产品都能达到这一预期收益水
平，那么他会考虑替父母购买。但如
果理财产品只是打着“ 养老”概念
而收益一般，那他觉得也没多大意
思。

在目前的养老保险制度下，居
民自身预留一定资金作为后备基金
自助养老显得尤为重要。目前我国
实现养老保障的模式较少，社会养
老保险远远不能达到大众所需。面
对这一广泛的市场需求，部分商业
银行纷纷捷足先登“ 养老”市场，在
理财产品中融入养老的理念。

“ 银行转战养老市场，与银行理

财市场竞争的日益激烈是分不开
的。”普益财富研究员曾韵佼分析，
对银行而言，推出养老专属理财产
品，一是可以扩大目标客户群体，将
有养老需求的人群作为潜在客户来
开发；二是可以更好地服务现有客
户，“ 养老”不再只是依靠保险这一
渠道，通过银行理财产品同样能实
现这个目标。

一家国有大银行的个金部人士
对记者表示，该行正准备推出养老
概念理财产品，所谓养老概念在一
定程度上是产品发行的噱头。从目
前理财市场的现状来看，“ 养老”概
念理财产品的客户群体并不局限在
老年人，年轻人同样可以购买。但此
类产品的预期收益水平要比普通理
财产品高，是吸引客户的一大卖点。

3家银行涉足“ 养老”

“ 养老”概念成噱头

信用卡还款高峰到来
多家手机银行跨行转账汇款免费

余儒文 绘

迷你毛衣卡套
“ 织出”赚钱新招

本报讯 实习生 李晓迪 记者
沈梦雪 还记得小时候经常穿着妈妈
织的毛衣吗？如今，穿在身上的手织
毛衣已经不时尚了，但小小的线织毛
衣卡套却在白领小赵的朋友圈中成
了时尚且实用的小物件。彩色的旧毛
线，在小赵的巧手下变为一个个色彩
缤纷的小卡套，为她带来了可观的外
快收入。

巧妙安置废弃毛线
“ 上大三时，我时间比较空闲，

朋友教会了我织围巾，于是就试着给
家人织了。”小赵说，在大三时，校园
里刮起一阵织围巾风，她便也向同学
请教，根据家人、朋友的年龄和喜好，
从网上买了五颜六色的毛线，学习着
织围巾。“ 那时基本是晚上在宿舍看
电视剧时，几个姑娘闲不下来就讨论
织围巾、毛衣等，然后送人。”她告诉
记者，等到针法熟练之后，便开始从
网上学习织不同花色的针织围巾，

“ 不过后来这股风潮渐渐冷却，送给
家人、朋友的围巾他们也不常用，就
没再继续织了。”

可是面对一堆剩余的毛线，该怎
么处理呢？小赵突然有了灵感：“ 我
在电视剧中看到有人织毛线给娃娃、
宠物做衣服，我想，给宠物织毛衣肯
定很受欢迎，但难度太大了，我觉得
不妨尝试织成小的装饰品毛衣。”于
是，她便试着织了几只彩色小毛衣形
状的挂饰，还做成了钥匙扣，送给身
边的朋友，果然受到了一致好评。

迷你毛衣变卡套
不过，毛衣挂饰虽然独特，但时

常有钩线、脱落的现象。“ 我觉得纯
粹做装饰品其实并不是很实用，如果
能装东西就会好用多了。于是我就想
到把毛衣底部缝合起来，做成卡套的
样子。”小赵说。

“ 在制作过程中，就像给人织毛
衣一样，做卡套也要给卡片量身定做
才合身。”心灵手巧的小赵尝试过不
同针脚的紧密程度，寻找出了最适合
各种卡片的紧密度，还会针对朋友的
不同喜好来选择色彩进行搭配编织。

如今已是白领的小赵，利用每天
晚上的闲暇时间，看电视的功夫就能
织出2只普通的毛衣卡套了，朋友们
也常帮她在各自朋友圈“ 吆喝”着拉
生意。“ 大家都挺赞赏我的创意，所
以很支持这个副业。现在我还会将家
人不要的旧毛衣，把线拆了用作原
料，节省成本又废物利用了。”

小赵说，她现在每月能卖出20多
只卡套，价钱在20元-50元不等，日渐
上轨的小副业让她尝到了甜头。“ 没
想到一个不起眼的小创意都能让自
己快乐地赚外快。”小赵不禁感慨。
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